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Soliker quer ampliar 
competitividade dos projetos 
de geração solar distribuída 
com plataforma de análise 

financeira
  
Empresa estabelece parceria com 

a consultoria CELA para utilização 
de software de modelagem financeira 
e otimização de projetos de GD

A Soliker, empresa brasileira especiali-
zada em geração solar distribuída, acaba de 
estabelecer uma parceria com a consultoria 
estratégica e assessoria financeira CELA 
(Clean Energy Latin America) para ampliar 
a competitividade dos empreendimentos de-
senvolvidos no País com a automatização do 
modelo de análise de viabilidade financeira 
dos projetos fotovoltaicos.

 Com quatro empreendimentos de 
geração solar compartilhada e um de autopro-
dução, a companhia aposta na utilização da 
plataforma Re.value, software de avaliação 
de viabilidade financeira e de decisão de 
investimento, desenvolvido pela CELA, para 
elevar a rentabilidade dos projetos e oferecer 
modelos mais competitivos para os clientes 
que buscam soluções sustentáveis em energia 
solar fotovoltaica.

 Uma das vantagens, segundo o CEO da 
Soliker, Lucas Carvalho, é que o software 
traz premissas pré-definidas e já organizadas, 
o que otimiza o tempo de análise financeira. 
“A plataforma possui atualização rápida dos 
projetos caso mudem as variáveis, além de 
termos a possibilidade de simular projetos 
com mais velocidade”, comenta. “Em suma, 

a ferramenta traz uma visão mais clara da 
viabilidade econômica e financeira dos pro-
jetos, bem como funciona como um selo de 
qualidade que garante análises mais seguras 
e precisas para nossos clientes”, acrescenta.

O software da CELA traz análises deta-
lhadas e atualizadas a partir do cruzamento 
de informações sobre projetos de geração 
solar distribuída, tarifas de energia em todo 
o território brasileiro, normas regulatórias, 
índices macroeconômicos, impostos e até 
linhas de financiamento. “Tais funções se 
refletem em um índice muito maior de acerto 
na análise da viabilidade de projetos e todas 
suas nuances, além de auxiliar o usuário 
na otimização de projetos a seus clientes, 
segundo nossas estimativas”, ressalta Camila 
Ramos, diretora da CELA.

 Desenvolvido com tecnologia 100% na-
cional, a ferramenta de viabilidade financeira 
atende companhias que atuam com energia 
fotovoltaica, novos entrantes no setor, in-
vestidores, geradores, bancos e fabricantes 
de equipamentos, entre outros. “A ideia 
é atender o crescimento e as mudanças 
constantes do segmento de geração solar 
distribuída no País, hoje com mais de 330 
mil instalações e cerca de 4,3 gigawatts 
(GW) de capacidade instalada, num total 
de quase R$ 20 bilhões de investimentos 
acumulados”, conclui Camila.

Sebrae mapeia 20 cursos para ajudar o 
pequeno negócio a enfrentar a crise

Com avanço da pandemia, os 
donos de micro e pequenas empresas 
do país são expostos todos os dias a 
novos desafios. Reinventar-se virou 
palavra de ordem, já é um bordão 
dentro do universo do empreende-
dorismo. Quando se fala em inovar, 
criar e descobrir, a busca por co-
nhecimento é fundamental. Nesse 
contexto, o Sebrae tem reforçado seu 
papel de incentivo à educação para 
empreendedores e para futuros em-
presários. A oferta de cursos online 
disponibilizados pela instituição não 
para de crescer. Em 2020, o Sebrae 
atingiu o recorde de 2,5 milhões de 
matrículas em seus cursos à dis-
tância. São mais de 140 opções de 
capacitações totalmente gratuitas.

O analista de soluções do Sebrae, 
Rodrigo Estrela, destaca a diversida-
de do conteúdo dos cursos. “Graças a 
imensa capilaridade dos atendimen-
tos realizados pelo Sebrae em todo 
país, os nossos cursos são criados 
em cima das principais necessidades 
dos empreendedores, estejam eles em 
fase de ideação, maturação ou execu-
ção do negócio. As capacitações são 
verdadeiras respostas aos anseios 
dessas pessoas. Exemplo disso, são 
os cursos criados para serem feitos 
pelo Whatsapp. No momento que o 
Sebrae notou que a ferramenta era 
um dos aplicativos mais usados pelos 
donos de micro e pequenos negócios, 
rapidamente, criamos essa solução 
que é um sucesso”, observa.

Confira a seguir a lista com 20 
cursos podem ajudar os empresários 
a se reinventarem na crise:

Para Empresários:

Marketing digital para o em-
preendedor

Descubra como construir e mo-
nitorar uma estratégia de marketing 
digital para alavancar o seu negócio.

Gestão Financeira
Todo empreendedor sabe que a 

necessidade de planejamento é uma 
realidade, mas como alcançar uma 
rotina organizada? O curso Gestão 
Financeira possibilita que você 
consiga fazer a análise e o controle 
das atividades financeiras da sua 
empresa. Assim, será possível tomar 
decisões cada vez mais acertadas e, 
consequentemente, maximizar os 
resultados financeiros.

Customer Success: como conquis-
tar e manter clientes

Aumentar a satisfação dos clientes 
é uma estratégia de sucesso para toda 
empresa. Por isso, é muito importante 
estar por dentro do que é o customer 
success, uma nova abordagem em-
presarial que coloca o consumidor 
no centro de tudo. Afinal, é para 
resolver os problemas dele que um 
empreendimento é montado.

Microcrédito consciente
O curso abordará temas relacio-

nados ao planejamento e orientação 
para o crédito. O conteúdo trata de 
questões como: noções de formação 
de preço, ponto de equilíbrio e lucro, 
relação do capital de giro, fluxo de 
caixa, ciclo financeiro e ciclo ope-
racional, cálculo da necessidade de 
capital de giro, requisitos para acesso 
ao crédito, finalidades e modalidades 

de crédito, taxa de juros e custo efe-
tivo total, entre outras.

Como vender pela internet na crise 
do coronavírus

No curso você vai entender como 
a internet é fundamental, principal-
mente neste momento de crise, para 
o avanço e o sucesso da sua empresa. 
Você conhecerá técnicas para melho-
rar sua performance nas redes sociais 
e aumentar o tráfego de clientes nos 
seus canais de vendas.

LGPD: a sua empresa está pre-
parada?

Se você é uma pessoa conectada, 
certamente já leu algo sobre a Lei 
Geral de Proteção de Dados, a LGPD. 
Mas, você sabe exatamente como ela 
funciona, quais são suas diretrizes e 
os impactos da sua implementação? 
Neste curso, você descobrirá como a 
LGPD mudará a maneira de as em-
presas lidarem com dados pessoais.

Avaliando as vendas do seu negó-
cio (Curso por Whatsapp)

O sonho de todo microempreende-
dor é aumentar seu volume de vendas 
e ver seu negócio crescer. Neste 
curso, oferecemos as ferramentas 
certas para alcançar esse objetivo. 
Nele você vai aprender a fazer uma 
avaliação e um planejamento de ven-
das bem feitos e ter resultados cada 
vez melhores.

Inovação e possibilidades de cres-
cimento (Curso por Whatsapp)

A inovação se tornou um diferen-
cial competitivo para empresas de to-
dos os portes, do pequeno, passando 
pelo médio e chegando ao grande. É 
inovando que empresas conseguem 
se manter relevantes no mercado, e 
se o processo for contínuo, à frente 
da concorrência na maioria das vezes. 
Mas como a sua empresa pode aplicar 
o conceito de inovação em seu dia a 
dia? Neste curso mostramos o que 
você precisa saber para implantar a 
cultura de inovação no seu negócio.

Fluxo de caixa como ferramenta 
de gestão para o seu negócio (Curso 
por Whatsapp)

O fluxo de caixa é uma das ferra-
mentas de gestão muito importante 
para manter o controle da movimen-
tação financeira das atividades de um 
negócio. Com este curso, você irá ad-
quirir conhecimentos para embasar a 
criação de um fluxo de caixa, capaz 
de gerar um diferencial estratégico 
na gestão financeira do seu negócio.

Boas práticas nos serviços de 
alimentação

Esta trilha vai ajudar você a com-
preender as questões relacionadas à 
segurança alimentar no processo de 
elaboração dos alimentos, nas formas 
de armazenamento e conservação 
e em outros importantes conceitos 
e práticas que aprimorarão seu ne-
gócio.

Atendimento ao cliente
Aprenda sobre os procedimentos 

de atendimento em uma empresa 
e como estas ações provocam um 
impacto positivo nos resultados de 
um negócio.

Compras governamentais: micro 
e pequenas empresas

Este curso é dedicado às Micro e 
Pequenas Empresas (MPE) que dese-
jam fornecer bens e serviços para a 
Administração Pública Federal, Esta-

dual e Municipal. Aqui, ao tratarmos 
de MPE, nos referimos às Microem-
presas, às Empresas de Pequeno 
Porte, aos Microempreendedores 
Individuais (MEI), aos Agricultores 
Familiares e às Cooperativas.

Como vender mais e melhor
Vender mais é consequência de 

vender melhor. Aprenda a definir 
metas e ações para conquistar mais 
clientes e gerar melhores resultados 
para o seu negócio.

Como aumentar suas vendas
Neste curso, você vai incrementar 

seus produtos e/ou serviços conquis-
tando mais clientes e vendendo em 
maior quantidade para os consumido-
res atuais. Assim, você saberá não só 
como aumentar as suas vendas, mas 
também ampliará as possibilidades 
de crescimento e de expansão de 
seus negócios.

Para quem quer começar em-
preender

Aprender a empreender
Conheça as principais caracterís-

ticas que um empreendedor deve ter 
e aprenda os conceitos básicos sobre 
empreendedorismo, marketing e fi-
nanças. Se você está querendo abrir 
um negócio ou se acabou de abrir este 
curso é para você!

Como desenvolver produtos e 
modelos de negócios inovadores

Preparar os empreendedores para 
um novo mundo, novos consumi-
dores e novos tipos de negócios. A 
trilha é composta por exemplos e 
ferramentas de inovação e vem ao 
encontro dessa expectativa de que 
é fundamental inovar e desenvolver 
competências de gestão da inovação 
para se manter competitivo.

Como definir preço de venda
Saber como definir o preço de 

venda é tão importante quanto a 
qualidade e a estratégia de marke-
ting utilizada para comercializar 
os seus produtos e serviços. Muitos 
empreendedores, entretanto, ficam 
com dúvidas se o valor estabelecido 
é realmente justo e competitivo.

O caminho para a formalização: 
benefícios e responsabilidades (Cur-
so por Whatsapp)

Se você está se descobrindo agora 
como empreendedor, a formaliza-
ção do seu negócio é um primeiro 
passo essencial para o futuro da sua 
empresa. Neste curso você vai ficar 
por dentro de todas as informações 
e ferramentas básicas para se tornar 
um MEI sem complicação.

Acesso ao crédito (Curso por 
Whatsapp)

Antes de solicitar crédito no 
mercado financeiro, você, empreen-
dedor, precisa estar bem informado 
sobre as condições que envolvem essa 
prática. Neste curso você terá acesso 
a todo o conhecimento necessário 
para fazer a decisão mais vantajosa 
para a saúde do seu negócio.

Será que sou empreendedor? 
(Curso por Whatsapp)

Você diria que todo empresário é 
empreendedor? E todo empreendedor 
é empresário? Neste curso, você vai 
aprender a identificar características 
que são fundamentais para ter suces-
so no mundo dos negócios.
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- Elevação de estoques; 
- Tentativa de desenvolvimento de 

fornecedores alternativos; 
- Viabilização de produção própria; 
- Utilização de fretes áereos; 
- Aquisição de itens importados por 

terceiros; entre outros. 
“Mesmo com essas medidas, as em-

presas comentaram sobre a dificuldade 
de encontrar alternativas devido ao alto 
grau de dependência nas importações 
de componentes eletrônicos”, afirma o 
presidente da Abinee. 

Desvalorização cambial 
A Sondagem Abinee também iden-

tificou que 71% das empresas reajusta-
ram seus preços devido à desvaloriza-
ção cambial. A taxa de câmbio média 
anual passou de R$ 3,9461 em 2019 
para R$ 5,1578 em 2020. Neste ano, a 
cotação do dólar continua aumentando, 
atingindo R$ 5,6461 em março de 2021 
(média mensal). 

As demais empresas não praticaram 
reajustes ainda, porém 13% pretendem 
aumentar seus preços nos próximos três 
meses e 6% reajustarão a partir do 2º 
semestre deste ano. Por outro lado, 6% 
das entrevistadas não fizeram reajuste de 
preços e estão sem previsão para isso. 

O presidente da Abinee observa 
que muitas empresas informaram que 
reajustaram abaixo do necessário e 
somente em alguns produtos para não 
perder competitividade. “Conforme as 
entrevistadas não é possível repassar 
todo o ônus ao cliente”, diz. Algumas 
entrevistadas comentaram também que o 
aumento de custos da matéria-prima vai 
além da desvalorização cambial. 

Perspectivas 
Para 2021, 82% das entrevistadas 

projetam crescimento em comparação 
a 2020. Esse foi o maior percentual 
apontando desde o inicio dessa pergun-
ta na sondagem realizada em setembro 
do ano passado. 

Ainda para este ano, 17% espe-
ram estabilidade e apenas 1% estão 
prevendo queda. Neste último caso, 
também, esse foi o menor percentual 
desde setembro de 2020.

3 dicas para aproveitar 
o Wi-Fi 6

A indústria sem fio está sempre 
avançando tecnologicamente, e o Wi-
-Fi 6 representa o mais recente salto 
no desempenho em rede. Lançado pelo 
Instituto de Engenheiros Elétricos e 
Eletrônicos (IEEE),o  padrão 802.11ax  
gerou uma nova geração de disposi-
tivos compatíveis de fabricantes em 
todo o mundo. Este equipamento pode 
trazer inúmeros benefícios para as or-
ganizações de saúde, que normalmente 
mantêm infraestruturas complexas. 
Veja como aproveitar ao máximo o seu 
investimento em Wi-Fi 6.

 1. Aproveite maiores capacidades 
de rede com a tecnologia MU-MIMO

Ser multitarefas é um desafio co-
mum de rede. À medida que inúmeros 
dispositivos se juntam a uma rede, o 
desempenho pode se degradar. Conver-
sas aguçadas em uma rede enfatizam 
equipamentos mais antigos, mas o 
hardware Wi-Fi 6 lida melhor com esse 
estresse. Roteadores  Wi-Fi 6, como o 
DIR-X1860 e o DIR-X5460, podem 
se comunicar com oito dispositivos 
simultaneamente, graças à tecnologia 
de entrada múltipla, de múltiplas 
entradas (MU-MIMO). A capacidade 
de rede para equipamentos Wi-Fi 6 é 
quatro vezes maior do que para Wi-Fi 
5, isso também vale para o adaptador 
DWA-X582.

Em ambientes de saúde, grandes 
instalações contêm centenas, se não 
milhares de dispositivos sem fio, como 
computadores, relógios inteligentes, 
scanners, dispositivos móveis e dispo-
sitivos médicos. Cada ponto de acesso 
Wi-Fi 6 pode lidar com mais disposi-
tivos, melhorando a conectividade e a 
qualidade do atendimento ao paciente. 
Colaboração perfeita e acesso a infor-
mações médicas salva vidas. O Wi-Fi 
6 também melhora a experiência dos 
visitantes, permitindo que os membros 
da família compartilhem atualizações 
médicas de forma mais eficaz.

2. Aproveite canais mais amplos 
e densidade de dados

Os hospitais produzem quantidades 
impressionantes de dados que são 
compartilhados em suas redes sem 
fio. Os roteadores Wi-Fi 6 dobraram 
a largura dos canais pelos quais dis-
tribuem tráfego de rede, de 80 mega-
-hertz para 160MHz, em comparação 
com os padrões sem fio anteriores. Isso 
significa uma transferência mais fácil 
de vídeos, imagens médicas, análises e 
documentos. Administradores e médi-
cos não terão que lidar com downloads 
lentos ou comunicação atrofiada com 
serviços em nuvem.

1024-QAM, outra tecnologia sig-
nificativa, permite um rendimento 
de dados 25% maior, aumentando o 
desempenho e, ao mesmo tempo, per-
mitindo um melhor monitoramento de 
pacientes em tempo real.

3. Desbloqueie cuidados melhora-
dos via eficiência da bateria

O Wi-Fi 6 emprega o Target Wake 
Time (TWT) para aumentar a vida 
útil da bateria do dispositivo. Cada 
dispositivo conectado (ou cliente) 
periodicamente "acorda" para com-
partilhar dados e fazer check-in com 
a rede. Quando isso acontece com 
muita frequência, pode lavar baterias 
de energia prematuramente.

À medida que os médicos adotam 
cada vez mais dispositivos móveis, 
eles precisam extrair cada grama de 
vida útil da bateria para mantê-los 
focados nos pacientes. Desligamentos 
inesperados podem interromper o aten-
dimento ao paciente ou interromper 
controles automatizados em uma insta-
lação. Felizmente, o TWT permite que 
dispositivos conectados durmam mais 
profundamente e por períodos mais 
longos. Isso reduz significativamente 
o consumo de bateria e mantém todos 
no circuito.

essas etapas podem ajudá-lo a otimizar o uso de novos 
recursos oferecidos por poderosas soluções de rede sem fio.

Completando nove décadas de 
existência em 2021, a Heliar segue 
ditando as tendências do setor e lidera 
a preferência entre montadoras. Os 
produtos inovadores da marca garan-
tem energia a veículos, para manter 
toda a mobilidade urbana, e também 
a serviços que se tornaram ainda mais 
essenciais nos últimos tempos, como 
hospitais e centrais de telefonia e in-
formática, por exemplo.

A Heliar pertence a Clarios, líder 
mundial em soluções de armazena-
mento de energia e maior fabricante de 
baterias também no Brasil. A empresa 
produz mais de 10 milhões de baterias 
ao ano no País. Hoje, de cada 10 motos 
produzidas em território brasileiro, 9 
saem de fábrica com baterias Heliar, 
a cada 10 carros 5 usam a marca e 8 
em cada 10 caminhões também são 
equipados pela Heliar.

Referência em baterias, Heliar 
completa 90 anos mirando no futuro

Desde 1931, a Heliar esteve em 
grande parte da frota de veículos que 
circulam em nosso país. “Nesta tra-
jetória, a marca tornou-se sinônimo 
de inovação, tecnologia de ponta, 
qualidade, durabilidade e sustentabi-
lidade, estando sempre à frente. Não 
é por acaso que a maioria absoluta 
das montadoras escolhem a Heliar, 
porque confiam”, comenta Alex Pa-
checo, vice-presidente e diretor geral 
da marca no Brasil.

Para comemorar a data e reforçar 
a maior durabilidade do mercado, a 
marca lançou uma campanha com o 
novo slogan: “Há 90 anos, a melhor ba-
teria do Brasil”, com vídeo narrado pela 
apresentadora Fernanda Gentil. A Heliar 
Super Free dura até 3 vezes mais do que 
outras marcas, resultado comprovado em 
testes de ciclos de carga e descarga, de 
acordo com normas SAE J2801

Sondagem ABINEE: negócios 
do setor apresentam melhora em março 

Sondagem de conjuntura da in-
dústria eletroeletrônica realizada pela 
Associação Brasileira da Indústria 
Elétrica e Eletrônica (Abinee) apontou 
que, no mês de março, aumentou de 
66% para 70% o número de entre-
vistadas que citaram crescimento nas 
vendas/encomendas em comparação 
com o igual período do ano passado. 
Na comparação com o mês anterior 
(fevereiro/2021), foi observada eleva-
ção de 48% para 58% nas indicações 
de aumento das vendas/encomendas 
e queda de 22% para 15% no total de 
empresas que relataram retração. 

Nesta última sondagem observou-
-se redução no número de empresas 
que estão com estoques abaixo do 
normal, que passou de 31% para 23% 
no caso de componentes e matérias-
-primas e de 30% para 25% nos pro-
dutos acabados, movimento inverso ao 
verificado no mês anterior. 

“Os números são positivos diante 
de um contexto de pandemia. Porém, 
as empresas ainda enfrentam uma sé-
rie de dificuldades, como escassez de 
insumos e pressão de custos devido à 
desvalorização cambial, que compro-
metem o desempenho da atividade 
produtiva”, ressalta o presidente da 
Abinee, Humberto Barbato. 

A pesquisa identificou também 
redução de 73% para 66% no total de 
empresas que relataram dificuldades na 
aquisição de componentes e matérias-
-primas em função da falta destes itens 
no mercado. “Apesar da queda, esse 
percentual permaneceu elevado”, afir-
ma Barbato. Ele acrescenta que esses 
entraves vêm sendo mencionados pelas 
empresas desde meados do ano passado. 

Entre os insumos mais citados des-
tacaram-se: o papelão, com 56% de 
indicações; materiais plásticos (46%); 
componentes eletrônicos provenientes 
da Ásia (44%), cobre (35%), aço carbono 
(29%), alumínio (25%), latão (23%), aço 
silício (15%), entre outros. 

Além desses itens também foram 
citados os componentes eletrônicos 
provenientes de outras origens, relatados 

por 29% das pesquisadas. 
Custos 
Segundo o levantamento realizado 

pela Abinee, subiu de 85% para 87% 
o número de empresas que perceberam 
pressões acima do normal nos custos 
de componentes e matérias-primas. 
Este resultado vem se mantendo bem 
superior ao verificado em janeiro do 
ano passado, que estava em 30%. 

Conforme as entrevistadas, entre os 
principais fatores que estão gerando a 
elevação nos custos de componentes e 
matérias-primas destacou-se a escassez 
desses itens no mercado (84%) que 
superou as indicações da desvalori-
zação cambial, citado por 82% das 
entrevistadas. O incremento nos preços 
dos fretes marítimo e aéreo foi relatado 
por 74% das empresas. 

Essa sondagem também mostrou as 
dificuldades que as empresas do setor 
estão enfrentando devido à falta de com-
ponentes eletrônicos no mercado, tais 
como o atraso na produção e na entrega, 
citado por 42% das entrevistadas, e até 
mesmo paralisação parcial da produção, 
relatado por 5% das pesquisadas. Neste 
último caso, destaca-se a redução de 
10% para 5% no total dessas indicações. 

Ainda no que se refere a essa ques-
tão, 26% não alteraram a produção e 
entrega, 11% não utilizam compo-
nentes eletrônicos e 16% não estão 
sentindo falta destes itens no mercado. 

Nessa sondagem, as empresas que 
estão sentido falta de componentes 
eletrônicos no mercado relataram as 
principais alternativas que estão sendo 
utilizadas para contornar essa situação 
para manter a produção, tais como: 

- Busca de fornecedores alternativos 
no mercado nacional e internacional, 
mesmo com maior custo; 

- Compras emergenciais em distribui-
dores independentes; 

- Antecipação de pedidos para os 
fornecedores; 

- Renegociação da entrega com os 
clientes; 

- Revisão de possibilidade de altera-
ção de componente eletrônico utilizado; 
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APENAS “RECLAMAR” QUE AS VENDAS ESTÃO 
FRACAS, RESOLVE O SEU PROBLEMA?

AS GRANDES EMPRESAS RESOLVEM ESSAS 
SITUAÇÕES COM INVESTIMENTO EM AÇÕES 

DE MARKETING E PROPAGANDA.

P EN SE  N I S SO!

Nice lança Antena RTAG3000 com 
desenvolvimento e produção 100% nacionais
A Nice, multinacional italiana líder 

e referência em automação residencial 
e segurança eletrônica, anuncia a che-
gada da Antena RTAG3000. Primeira 
100% nacional no mercado, a antena 
veicular para controle de acesso é ideal 
para ser aplicada em condomínios, 
indústrias e prédios comerciais. Com 
a possibilidade de operar em standa-
lone em aplicações de pequeno porte 
ou integrada ao Módulo Guarita da 
Nice em projetos médios e grandes, o 
produto conta com novo design, menor 
tamanho e maior alcance.

A nova Antena RTAG3000 tem 
como destaques uma distância de 
leitura regulável, permitindo o ajuste 
mais eficiente que garante a leitura 
apenas do veículo que está entrando, 
e Código RFID Nice criptografado, 
que não aceita TAGs clonados. Mais 
diferenciais incluem LED com indica-
ção de status em três cores diferentes, 

nova antena veicular se destaca pela versatilidade de aplicações e segurança
indicação sonora e suporte metálico 
ajustável para fixação.

O produto possui capacidade de até 
12.000 TAGs quando conectado ao 
Módulo Guarita e traz uma novidade 
para o mercado, que é a aplicação 
em modo independente standalone, 
ideal para pequenos escritórios, com 
capacidade de 15 TAGs. Em sua nova 
geração, com novas funcionalidades 
e tecnologia, o sistema Nice Guarita 
há mais de 10 anos é o mais utilizado 
em condomínios de todo o Brasil por 
suas características de modularidade, 
permitindo a adoção para pequenos 
e grandes projetos; confiabilidade do 
sistema, que garante o funcionamento 
do controle de acesso mesmo em ca-
sos de queda de energia ou queima de 
algum equipamento; e recursos que 
tornam o sistema Guarita ideal para 
integração em projetos de portaria 
remota ou local.

“Com a Antena RTAG3000, bus-
camos oferecer um produto de ponta, 
sendo a primeira do mercado desen-
volvida e produzida no Brasil e com 
padrão de qualidade e tecnologia para 
fornecimento aos mercados mais exi-
gentes no mundo. Essa solução possi-
bilita o acesso à residência ou local de 
trabalho de forma fácil e segura, sem 

contato físico e eliminando filas de ve-
ículos na portaria. Tudo isso alinhado 
com a premissa da Nice de acreditar no 
valor do design, da qualidade estética e 
da tecnologia no detalhe, visando sim-
plificar os movimentos e atividades do 
dia a dia dos nossos clientes”, destaca 
David Girelli, gerente de Marketing 
da Nice.

Como funcionam as antenas 
veiculares?

Para que o controle de acesso em 
condomínios residenciais e prédios 
comerciais seja mais eficiente e segu-
ro, a Nice oferece antenas veiculares 
para serem instaladas nesses locais. 
Os veículos cadastrados recebem um 
TAG exclusivo para que a antena, 
por aproximação, realize a leitura dos 
dados e compare com as informações 
contidas no software de gerenciamento 
para a correta identificação e liberação 
automática de acesso

Nova mini-dome da Axis 
captura 6MP em 360 graus

a câmera aXiS M3077-PLVe também conta 
com microfones para captura de áudio

A nova câmera de rede AXIS 
M3077-PLVE chega ao mercado com 
captura 360° de áudio e vídeo. O 
modelo mini-dome compacto garante 
imagens nítidas e nenhum ponto cego 
para diferentes projetos de video-
monitoramento. A solução integra a 
tecnologia Axis Forense WDR e está 
pronta para ambientes externos - asse-
gurando imagens detalhadas em áreas 
escuras e claras ao mesmo tempo, 
mesmo em cenas com condições de 
iluminação muito complexas.

Por outro lado, o recurso Axis 
Lightfinder entrega imagens coloridas 
em cenários de pouca luz. Mesmo em 
escuridão total, o Axis OptimizedIR 
assegura que a câmera continue 
com o videomonitoramento cobrin-
do uma área de até 20 metros. Já a 
funcionalidade PTZ Digital corrige 
enquadramentos distorcidos como 
em panorâmicas, angulares, esquinas 
e formato corredor diretamente na 
própria câmera.

Além das imagens com padrão de 
qualidade Axis Communications, o 
equipamento conta com microfones 

incorporados para a gravação e de-
tecção de áudio. E mais, a fabricante 
intensificou os recursos de segurança, 
evitando o acesso não autorizado e 
protegendo o sistema - avançando na 
cibersegurança. Enquanto isso, o Axis 
Edge Vault protege o ID do dispositivo 
e simplifica a automatização de outras 
soluções Axis integradas à rede.

Outro diferencial, o Axis Zips-
tream com suporte H.264 e H.265, 
preserva todos os detalhes forenses 
importantes da cena, enquanto reduz 
os requisitos de largura de banda e ar-
mazenamento em uma média de 50% 
ou mais sem comprometer a qualidade 
da imagem. Para conhecer todos os 
recursos da AXIS M3077-PLVE, 
acesse: www.axis.com

Principais características:
Visão geral completa de 180°e 360°
Lightf inder, Forensic WDR e 

OptimizedIR
PTZ digital e correção de visuali-

zação distorcida
Microfones embutidos
Recursos de segurança aprimo-

rados

Philips lança caixas de som 
NX100 e NX200

Chega ao Brasil a 
nova linha de caixas de 
som da Philips, os modelos 
do tipo “Party Speaker” 
NX100 e NX200, ambos 
muito potentes, com gra-
ves reforçados e luzes de 
LED. São novidades que a 
Philips traz especialmente 
para um público que prio-
riza qualidade e fidelidade 
de som.

A NX100 dispõe de 
um canal de som em seu 
alto-falante, além de po-
tência de 40 W (TDH 
1%), conectividades va-
riadas, efeito de luz no 
alto-falante, karaokê, LED vermelho 
para modo de espera e modo Eco, e 
bateria com duração de 14 horas. Por 
outro lado, a caixa de som NX200 se 
diferencia do outro modelo, principal-
mente por oferecer dois canais de som 
em seu alto-falante e potência de 80 W 
(TDH 1%).  

Ambos contam com a tecnologia 
Party Light, que consiste em efei-

tos de luzes no   alto-falante 
que ajudam a criar um clima 
descontraído para festas. As 
caixas de som trazem também 
a tecnologia Bluetooth, que ga-
rante som e muita agitação por 
até 14 horas sem interrupção. 
Opção ideal para um público 
que busca além de um som 
potente, luzes de LED e bateria 
recarregável para maior mobi-
lidade. O conceito do produto 
é levar a festa a qualquer lugar 
que a pessoa vá. 

De acordo com Bruno 
Morari, diretor de Marketing 
do Grupo TPV, o lançamen-
to dos modelos NX100 e 
NX200 é uma aposta para 
consolidar a liderança da 
Philips no mercado de som 
e acessórios. “O lançamento 
das caixas de som NX100 e 

NX200 marca o retorno da Philips a 
esta categoria no Brasil. Procuramos 
atender a todos os nossos consumido-
res e entusiastas da marca com esses 
dois produtos”, afirma Morari.

Produtos trazem tecnologia Party Light e 
outras funcionalidades ideais para festas

Brother lança nova linha de impressoras 
Mini Tank, pensada para as necessidades 

do home-office
novas impressoras da marca oferecem qualidade de impressão 

para quem trabalha em casa e para pequenas empresas

A Brother é uma multinacional ja-
ponesa que acompanha os avanços do 
mercado de impressão, digitalização e 
organização de ambientes. Pensando 
sempre em apresentar soluções que 
ajudem as pessoas a terem ainda mais 
qualidade nestes serviços, na nova fase 
de trabalho que se instalou em grande 
escala no mundo inteiro, desde o início 
da pandemia de Covid-19, a marca 
trouxe ainda mais possibilidades de 
inovação para facilitar o home-office, 
que deve seguir na maioria das em-
presas.

A Brother entendeu que o mercado 
precisava de uma impressora que aten-
desse às necessidades das pessoas que 
estão atuando em casa e precisam di-
gitalizar ou imprimir documentos e ar-
quivos em geral. Por isso desenvolveu 
a nova linha de impressoras Mini Tank, 
que oferece modelos multifuncionais 
com alto rendimento de páginas, maior 
velocidade de impressão e economia 
de tinta, ideal para quem montou seu 
próprio escritório remoto.

Dentre os principais diferenciais do 
lançamento da Brother, está uma inter-
face de usuário simples, com teclas de 
atalho personalizáveis, além de opções 
para imprimir e-mails de diferentes 
lugares, um painel de controle fácil 
de ler e um alimentador automático 
para acelerar a cópia e digitalização 
de documentos. O lançamento possui 
grande capacidade de armazenamento 
papel, sendo de até 150 folhas e uma 

bandeja dedicada para impressão em 
diferentes tipos e 
tamanhos.

O distanciamen-
to social forçou as 
pessoas a perma-
necerem em suas 
casas, sendo assim, 
diversas atividades 
que antes eram fei-
tas na escola ou no escritó-
rio da empresa, passaram a ser feitas 
em casa, agora quem pouco usava uma 
impressora multifuncional passou a 
ter o equipamento como ferramenta 
essencial.

“Nós estamos sempre em busca de 
soluções que possam facilitar a vida 
das pessoas e o lançamento das Mini 
Tanks é um exemplo disso. É uma 
linha perfeita para quem trabalha de 
Home Office e também para pequenas 
e médias empresas. Temos certeza de 
que será um sucesso”, disse João Ya-
zaki, Gerente de Marketing da Brother.

As impressoras a jato de tinta 

Brother InkBenefit Tank fornecem 
a l to  desempenho 
para o trabalho que, 
normalmente, é feito 
em escritórios, com 
a vantagem de impri-
mir, copiar, digitali-
zar, enviar e receber 
fax. Esses modelos 
ajudam a aumentar 
a produtividade por 

conta da velocidade rápida de impres-
são, múltiplas opções de conectividade 
e manuseio dinâmico de papel, além de 
oferecer impressão de alta qualidade 
em resoluções de até 6.000 x 1.200 
dpi³ em preto e branco e cores.

Os novos frascos de tinta de alto 
rendimento vêm com aproximada-
mente 7.500 páginas em preto e 5.000 
páginas em cores. O preenchimento 
automático ajuda a reduzir derrama-
mentos. Alguns dos modelos vêm 
com dois frascos de tinta preta com 
um rendimento de aproximadamente 
15.000 páginas.
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Doe pelo site www.fadc.org.br ou 
pelo telefone 0300 10 12345

Seja um doador e garanta um futuro 
melhor para as crianças e os adolescentes! 

Doe pelo site www.fadc.org.br ou 
pelo telefone 0300 10 12345

Seja um doador e garanta um futuro 
melhor para as crianças e os adolescentes! 

HyperX lança o teclado mecânico para 
games Alloy Origins 60 no Brasil

Periférico tem formato compacto com 60% do tamanho 
padrão e switches de alta performance HyperX ReD

des dos jogadores que procuram 
um teclado ainda mais compacto, 
ideal tanto para jogar quanto tra-
balhar com mais espaço livre e 
conforto”.

O Alloy Origins 60 tem ainda 
um Modo Jogo Customizado, que 
permite aos usuários escolherem 
quais teclas serão habilitadas e de-
sabilitadas, justamente para evitar 
cliques indesejados, e três ângulos 
de inclinação para escolher. Gra-
ças à memória interna do teclado, 
é possível salvar até três perfis 
de efeitos, iluminação e macros e 
acessá-los de qualquer lugar com 
o software HyperX NGENUITY. 
Além disso, o Alloy Origins 60 
tem tecnologias anti-ghosting e 
N-key rollover, que reconhecem o 
uso simultâneo de múltiplas teclas 
e impedem a ativação de cliques 
indesejados, e vem com um cabo 
removível com entradas USB tipo 
C e USB tipo A.

com o software gratuito HyperX 
NGENUITY para personalização 
das configurações e macros, tem 
estrutura de alumínio resistente 
- o mesmo usado em aeronaves 
- para máxima durabilidade e es-
tabilidade, vem com teclas extras 
exclusivas (ESC e barra de espaço) 
para personalização, além de um 
extrator de teclas.

“A HyperX está comprometi-
da em fazer teclados confiáveis, 
com recursos e especificações de 
design pedidos pelos jogadores”, 
disse Caio Ricci, gerente de 

desenvolvimento de negócios da 
HyperX no Brasil. “Nosso novo 
teclado mecânico gamer Alloy 
Origins 60 atenderá as necessida-

A HyperX acaba de lançar 
no mercado brasileiro o HyperX 
Alloy Origins 60, teclado mecâ-
nico gamer compacto com 60% 
do tamanho padrão e layout que 
economiza espaço na mesa, per-
mitindo melhor movimentação do 
mouse. Com switches mecânicos 
lineares HyperX RED que têm 
pontos de ativação menores, o 
novo periférico se destaca também 
pela alta performance e vida útil 
de até 80 milhões de cliques por 
tecla. Seu preço sugerido no Brasil 
é de R$789,90.

O HyperX Alloy Ori-
gins 60 conta também 
com LED RGB exposto 
para uma iluminação 
mais brilhante, diver-
sos efeitos de luz, cinco 
níveis de brilho ajustáveis e teclas 
PBT double-shot com comandos 
secundários impressos nas late-
rais de cada keycap. É compatível 

POLYVOX anuncia chegada 
da Torre XT-1200 que vem 
para completar a sua linha 

de Caixas Amplificadas
Especializada no mercado de áudio, 

a POLYVOX vem criando uma linha 
consistente de Caixas Amplificadas 
com diferentes tamanhos e potências. 
E agora chegou a caixa mais potente 
da sua linha, a Torre XT-1200. Para 
quem procura um som potente e de 
qualidade, chega uma das melhores 
opções do mercado.

A Torre XT-1200 da POLYVOX 
possui 1800W de potência, 2 woofer 
de 12” e tweeter de 1”. A XT-1200 pro-
mete um som alto, com muita potência, 
qualidade dos graves e sem distorção. 
Para garantir a melhor per-
formance em cada estilo 
música, a caixa possui uma 
mesa com equalizador.

O grande destaque da 
torre é a função TWS (True 
Wireless Stereo) que permite 
parear a torre com outras 
caixas da linha Polyvox que 
possuem a mesma função, 
criando um som Stereo e 
uma distribuição uniforme 
do som. Ideal para grandes 
locais onde é possível dis-
tribuir o som mais de uma 
caixa conectada.

Outro destaque é a função 
X-Beat Lights, presente em 
outros modelos de caixas da 
marca, a função traz luzes 
que pulsam no ritmo da mú-
sica, transformando qualquer 
ambiente em um clima de festa.

A Torre XT-1200 conta com uma 
mesa DJ que oferece alguns recursos 
de criação de efeitos. Com tecnologia 
Bluetooth 5.1, o lançamento garante 

uma conectividade impecável com 
Telefones celulares, Tablets, Computa-
dores, Notebooks e outros dispositivos 
compatíveis.

Como um tamanho robusto, que faz 
jus a sua potência, a XT-1200 mede 
31x104x39cm porém é considerada 
portátil devido a sua facilidade no 
transporte, afinal conta rodinhas o que 
permite o fácil deslocamento. Outra 
facilidade é o controle remoto, que 
permite controlar o som e as luzes, 
mudando a temperatura da pista mes-
mo distante.

O design e acabamen-
to da XT-1200 promete 
agradar e surpreender, com 
Telas Frontais Metálicas, 
que além do design mo-
derno, ainda protegem os 
alto-falantes e os woofers 
contra danos.  

A Torre XT-1200 da 
POLYVOX chega às lojas 
físicas do varejo até o final de 
janeiro, mas já pode ser ad-
quirida através da pré-venda 
no site da marca. O preço 
é outro atrativo, disposto a 
brigar no mercado de Caixas 
Amplificadas, a POLYVOX 
lança a Torre XT-1200 por 
1.899,00 reais.

Ficha técnica: Potencia: 
1800W; Função TWS; Blue-
tooth 5.1; Controle Remoto; 

Rádio FM; Dois Woofer de 12 polegadas 
+ 1 tweeter ; Alimentação Bivolt; Rodi-
nhas para transporte; Efeitos DJ;  Mesa 
de equalização 5 bandas;  Display de 
LEDs e Controle Remoto.

Panasonic inova pilhas alcalinas de tecnologia 
antivazamento com 18 vezes mais durabilidade

Disponíveis nas versões aa e aaa, o produto tem como principal 
objetivo oferecer segurança e proteção para o consumidor

 
Aprimorando o portfólio de 

pilhas, a Panasonic traz para o 
mercado brasileiro uma nova 
versão para a linha de Alcalinas 
Premium: a tecnologia de Proteção 
Antivazamento1, desenvolvida ex-
clusivamente pela marca, agora se 
associa à evolução 
da performance. O 
novo produto chega 
com um rendimen-
to 182 vezes maior 
do que as pilhas 
comuns, resultan-
do em um produto 
mais seguro e de 
alto rendimento 
para o consumidor.

De acordo com 
dados recentes, o 
mercado de pilhas 
se mantém está-
vel, movimento 
que vem sendo acompanhado 
pela Panasonic. “O que temos 
observado é uma migração no 
consumo da versão comum para 
alcalinas, principalmente no últi-
mo ano. Na pandemia, as pessoas 
passam grande parte do tempo 
em casa e realizam atividades que 
antes eram feitas fora dela, como 
, momentos de entretenimento, 
principalmente em frente a televi-
são, e acabaram consumindo mais 
equipamentos que necessitam de 
pilhas – como mouses, controles, 

teclados, brinquedos e aparelhos 
eletrônicos como um todo”, ex-
plica Luciano Lima, Gerente de 
Marketing de Pilhas e Bateria da 
Panasonic no Brasil.

Única fábrica de Pilhas Alca-
linas da América Latina, a Pa-

nasonic conta com um 
laboratório de última 
geração que desenvolve 
produtos baseados nas 
necessidades e com-
portamento dos con-
sumidores, onde reali-
zou estudos que foram 
aliados ao desenvolvi-
mento deste produto. 
De acordo com uma 
pesquisa qualitativa 
realizada pela gigante 
japonesa, grande parte 
das pessoas citam um 
mecanismo antivaza-

mento como importante. “Nos 
últimos anos, em laboratório, 
trabalhamos para criar uma tec-
nologia que permitisse aperfeiçoar 
e transformar o mercado de pilhas 
alcalinas. Por este motivo, estamos 
muito felizes por introduzir no 
mercado brasileiro um produto 
de confiabilidade para o nosso 
consumidor, com o endosso de 
uma marca com mais de 50 anos 
de mercado. Temos certeza de que 
estamos entregando um produto 
com o melhor custo-benefício para 

as pessoas”, encerra o executivo.
Produção consciente
As inovações que comple-

mentam o portfólio de pilhas 
alcalinas seguem os pilares de 
desenvolvimentos dos produtos da 
companhia, trazendo tecnologias 
em favor do meio ambiente e da 
qualidade de vida do consumidor. 
Além de prevenir o vazamento de 
substâncias que prejudicam a saú-
de e o solo, por meio da tecnologia 
antivazamento, o alto rendimento 
de energia do novo produto para 
o funcionamento dos dispositivos 
também contribui para gerar um 
impacto menor para o meio am-
biente, devido à diminuição do 
descarte de pilhas. Além disso, a 
fábrica de pilhas, localizada em 
São José dos Campos, no interior 
de São Paulo, opera com zero 
emissões de dióxido de carbono, 
reforçando o compromisso da 
empresa por uma sociedade sus-
tentável.

1Antivazamento *Tecnologia 
patenteada pela Panasonic. Desen-
volvida para inibir o vazamento 
das pílhas durante o uso ou arma-
zenamento.

218X em comparação as pilhas 
Panasonic comuns de zinco, ta-
manho AA, conforme testes modo 
ANSI (C18.1 em barbeador elé-
trico) realizados pelo laboratório 
INTERTEK em Abril 2020.
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na Eletrônica 
Adquira o livro digital.

(arquivo em PDF)
Peça pelo e-mail:

aeletrônicaemfoco@gmail.com
ou ligue (11) 3873-6403

  

Continua na próxima edição.

Como suporte técnico tanto para amadores como profissionais a empresa mantinha 
um fluxo contínuo de informação teórico-prática sobre a aplicação do seu produto em 
circuitos de receptores transistorizados através de boletins mensais publicados na revista 
“Antenna”. Tabela 86

Tabela 86 – excerto do boletim nº 5 de julho de 1957, publicação da empresa “SNE”, descrevendo a experiência 
de um amador quando da montagem de um receptor transistorizado para ondas medias, cujo circuito tinha como 
principais componentes, o transistor tipo CK 722 e o indutor “Supertena” tipo OM-100. No âmbito do boletim, o 
fabricante sugere ainda, o emprego de semicondutores similares ao tipo CK-722, como por exemplo, os transistores 
de junção em polarização PNP, 2N63 ou 2N130, cujas características operacionais estão mencionadas na tabela 85.
Fonte: revista Antenna.

Sne - eXCeRTO De bOLeTiM SObRe O inDUTOR SUPeRTena

 Assim, a miniaturização de componentes se tornou uma realidade de forma que no co-
meço na década de 1960 a produção local já era suficiente para atender a crescente demanda 
da indústria eletrônica na fabricação de aparelhos com circuitos transistorizados. Fig. 354 

Fig. 354 – Bobinas miniaturizadas para frequência 
intermediaria em estágios de radio frequência em 
circuitos transistorizados de rádio receptores, 
fabricadas pela empresa “Soalhar Eletrônica”, 
no começo da década de 1960.
Fonte: revista Antenna.

Rapidamente a produção atingiu um índice de nacionalização próximo aos 100%, pois 
os componentes semicondutores eram ainda de origem importada, de maneira que a linha 
de produtos  nacional abrangia desde radiorreceptores convencionais, portáteis, para recep-
ção apenas na faixa de ondas médias, rádios automotivos e, até modelos mais sofisticados 
permitindo sintonia em várias faixas de ondas, como por exemplo, a linha “Transglobe”, 
fabricada pela empresa “Philco Rádio e Televisão Ltda.”, Fig. 355  

Fig. 355 – O imponente receptor modelo B-471, da 
linha “Transglobe”, fabricado pela “Philco Rádio 
e Televisão Ltda.” Nos meados da década de 1960. 
O alto-falante e circuito totalmente transistorizado 
alimentado por seis baterias tipo D2 é montado em 
gabinete metálico com acabamento em vinil preto. 
Sua sensível antena telescópica permite a precisa 
sintonia das estações nas faixas de frequências 
para AM, 550 – 1600 kHz e ondas curtas para 
90 – 60 – 49 – 31 – 25 – 19 – 16 metros as quais 
são selecionadas por tambor rotativo e indicadas 
no dial horizontal com retroiluminação comutável 
no topo do gabinete.

Fig. 356 – Vista anterior do rádiorreceptor 
modelo B 471.
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A obrigatoriedade do uso do IDR em instalações elétricas

*Raphael Vittorete, gerente de Produtos da Steck

A norma NBR 5410 é aplicada principalmente em 
instalações prediais, públicas e comerciais, nas quais 
funciona como um guia para o profissional da área, 
pois define os modos corretos e padronizados de rea-
lizar serviços e estipula as condições adequadas para o 
funcionamento usual e seguro das instalações elétricas 
de baixa tensão.  

Segundo a NBR 5410, o interruptor diferencial residual 
(IDR) é imprescindível e de uso obrigatório durante servi-
ços elétricos, pois funciona como um medidor de correntes 
de energia, que interrompe e desarma instantaneamente o 
funcionamento do circuito, caso haja uma fuga de corrente, 
para proteger contra choques elétricos.

 
Esse dispositivo deve ser utilizado em locais que estão 

sujeitos a molhar o usuário ou morador, como banheiro, 
lavanderia, cozinha, área de serviço, garagem, ou áreas 

onde exista a presença de umidade. 

Seguir as normas de segurança é de extrema importância 
para a elaboração de um projeto bem dimensionado e insta-
lado. Além disso, é necessário buscar sempre profissionais 
com capacitação técnica para a execução dos serviços. 

Durante as aplicações, é ideal o uso de disjuntores, visto 
que garantem a proteção da instalação e do cabeamento 
contra sobrecarga e curto-circuito, como os IDRs, que 
interrompem a fuga de corrente, e DPS (Dispositivo de 
Proteção contra Surtos), que protege os equipamentos 
contra surtos e sobretensões transitórias que possam 
danificar os equipamentos eletroeletrônicos conectados 
na residência. Para manter as condições adequadas de 
funcionamento usual e seguro das instalações elétricas, 
é preciso realizar periodicamente a manutenção preven-
tiva, seguindo as normas de segurança.
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DICAS E MACETES

Por Luis Carlos Burgos

TRANSFERÊNCIA DE SINAIS PARA A PLACA TCON DAS TVS LCD

Na placa TCON há um resistor de 100 ou 120 Ω ligado entre cada trilha em cada par 
LVDS para manter a diferença de potencial entre eles em 0,2 V. Os sinais nestas trilhas 
têm cerca de 0,2 V de amplitude. Estes sinais são os RGB para formar a imagem e os sinais 
de controle (sincronismo, escaneamento de linhas, habilitação, polaridade de tela etc.). No 
primeiro par (trilhas 0) temos os sinais misturados, mas com predominância do vermelho 
(R), no segundo par predominância do verde (G) e no terceiro do azul (B). No quarto par 
(trilhas 3) predominam os sinais de controle. O clock tem um par separado só para ele.

1. Sinais nas trilhas LVDS

Observe a seguir como os sinais RGB e outros são distribuídos pelas trilhas LVDS:

2. Transmissão LVDS com duplo canal de dados

Nos televisores HD ou full HD (1920 x 1080) a transmissão de dados LVDS para a 
TCON é feita através de dois canais como na figura a seguir:

Um dos canais 8 ou 10 bits controla as linhas ímpares da imagem (ODD) e o outro canal 
de 8 ou 10 bits controla as linhas pares (EVEN).

3. Como o LVDS elimina ruídos e interferências no sinal

Observe o princípio de funcionamento a seguir:

Conforme explicado, em cada par de trilhas temos o mesmo sinal invertido (espelho). Na 
placa TCON há um CI chamado TCON. Dentro dele fica o circuito que decodifica os dados 
LVDS. Começa com um operacional. Observe no desenho como os sinais são invertidos, 
porém o ruído ou interferência EMI afeta os dois sinais da mesma forma. O sinal de uma 
trilha e o ruído vão para a entrada (+) do operacional e não serão invertidos. A outra trilha 
será invertida pela entrada (-) do operacional. Desta forma os sinais somam-se (mesma fase) 
e o ruído é eliminado (fases opostas).

Temos cursos, livros técnicos incluindo o “Segredos Obscuros das Placas TCON” e 
e-books para eletrônica em nossas lojas virtuais:

Esquemafacil - www.esquemafacil.com.br
Burgoseletronica – www.burgoseletronica.net / http://loja.burgoseletronica.net
www.lojaburgoseletronica.com.br
Siga nosso canal no Youtube: www.youtube.com/c/Burgoseletronica05
Whatsapp (11) 92006-5996 / Instagram: @burgoseletronica
Muito obrigado a todos e até nosso próximo artigo.

Neste artigo explicarei como é feita a transferência de dados entre a placa principal e 
a TCON dos televisores com telas LCD. Estas informações podem ser encontradas em 
nosso livro “Segredos Obscuros das Placas TCON” em nossas lojas no final deste artigo.

A placa TCON recebe sinais da placa principal em pares de trilhas através do sistema 
de transmissão LVDS (Low Voltage Differential Signaling) ou Sinalização Diferencial 
de Baixa Tensão. Cada par de trilhas possui uma tensão contínua e uma diferença de 
tensão de 0,2 V.

Assim a trilha positiva (P ou +) está 0,2 V acima da tensão da trilha negativa (N ou -).  
Em cada trilha do mesmo par temos o mesmo sinal invertido um em relação ao outro. 
A transmissão LVDS pode usar 4 (8 bits) ou 5 (10 bits) pares de trilha. Há também o par 
responsável por carregar o sinal de clock. Veja um exemplo de transmissão LVDS numa 
placa TCON a seguir:

Q U E R  V E N D E R  M A I S ? 
E X P E R I M E N T E 

A N U N C I A R !

LIGUE PARA: (11) 3873-6403
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Pílulas de sabedoria

  Num cartório mineiro!!!

     Dona Josefina foi registrar a filhinha recém nascida e o 
cartorário começou o interrogatório:
- Nome da criança?
- Maria Ambrosina.
-Nome da mãe?
- Josefina Ivonete da Silva... eu messsm!!
- Nome do pai?
- ...num posso dizê !!!
- Ou diz o nome do pai, ou não registro.
- Mas seu  moço, num posso falá não...
- Ou diz o nome do pai, ou não registro é a lei.
- Tá bão, tá bão... já que é anssim eu falo... é o padre         

   Firmino.
- Uai sô! O padre Firmino largou a batina?
- Não... sigurô cos dente!

“Como é maravilhoso ver que ninguém precisa esperar um 
só momento para começar a melhorar o mundo.”

anne Frank, adolescente holandesa assassinada pelos nazistas

“Para fazer um homem são necessários 60 anos, e não nove 
meses.”

andré Malraux, escritor francês

“Se você fica neutro numa situação de injustiça, é porque 
você escolheu o lado do opressor.”

Desmond Tutu, arcebispo sul-africano, Prêmio nobel da Paz
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emergências.
O videomonitoramento é total-

mente integrado facilita a visua-
lização e a captura de atividades 
importantes com alertas de vídeo, 
transmissões ao vivo e gravação 
de vídeo digital 24 horas por dia, 7 
dias da semana – todas facilmente 
visualizadas a partir do aplicativo 
Hik-Connect.

Principais recursos do Hikvision 
AcuSense:

Redução de alarmes falsos – reduz 

Não ESQUEÇA, faça SUA 

ASSINATURA e receba seu 

jornal pelo correio (papel) 

ou por e-mail (digital)  

USE O CUPOM DA PÁGINA 2.

Tema de discussões constantes 
e extremamente necessária para o 
crescimento econômico do país, 
a Reforma Tributária ficou de 
escanteio em 2020, com a chegada 
da pandemia e seus desafios. Mas a 
aprovação dos PEC’s 45 e 110, que 
tratam do tema, continua sendo 
prioridade para 2021.

Prova disso é que os presiden-
tes do Senado, Rodrigo Pacheco 
(DEM-MG), e da Câmara dos 
Deputados, Arthur Lira (PP-AL), 
já assinaram um documento con-
junto que aponta as medidas prio-
ritárias para ambas as casas. Entre 
elas, está a retomada da reforma 
tributária, que tramita na Câmara 
e no Senado. A expectativa dos 
congressistas é que a reforma seja 
aprovada, em definitivo, entre 
agosto e outubro.

Segundo o advogado espe-
cialista em Direito Tributário 
Gabriel Quintanilha, o Brasil é 
um grande carnaval tributário, 
por isso essa reforma é muito es-
perada, para que nossa economia, 

Reforma tributária é fundamental para o retorno 
do desenvolvimento econômico

“Carnaval tributário” do país afugenta investidores, avalia Gabriel Quintanilha, advogado tributarista 
e mestre em economia e Gestão empresarial  

que passa por sérias dificuldades, 
possa avançar. “Você tem muitos 
tributos incidentes sobre uma 
mesma operação e muitos interes-
ses na mesma mesa. Arrecadação 
federal, estadual e municipal, com 
três entes federados tributando 
operações econômicas e todos 
querendo manter a sua arrecada-
ção, principalmente em momentos 
de crise”, aponta.

“Com a unificação dos cinco 
impostos, que são ICMS, PIS, CO-
FINS, ISS e IPI nós teremos, sem 
sombra de dúvidas, uma grande 
simplificação do sistema, que fun-
cionará como um estímulo para o 
desenvolvimento econômico. A 
expectativa é que a gente tenha a 
PEC 45 ou, pelo menos, alguma 
parte da reforma tributária apro-
vada até o final desse ano”, prevê 
o advogado.

Quintanilha concorda que a 
composição ideal seria a Reforma 
Administrativa aprovada antes da 
Reforma Tributária. “Eu vejo que 
a Reforma Administrativa deveria 

ser aprovada em primeiro lugar. 
A gente precisa primeiro organi-
zar a despesa pública no Brasil, 
que é absurdamente alta. Nosso 
estado é paquidérmico, há uma 
necessidade de redução dessa 
despesa, para que então possa se 
pensar em receita”.

“Somos um país com muitas 
obrigações acessórias e um custo 
tributário altíssimo, que é inde-
pendente do tributo em si. Portan-
to, nesse momento de crise, se ti-
vermos ao menos a simplificação 
do sistema, já temos chances de 
melhorar a atratividade do país”, 
sinaliza o especialista.

Fatiamento da Reforma

O Governo Federal pensa 
numa reforma fatiada para que 
ela seja factível. Essas medidas, 
como são somente na esfera 
federal, não dependem de articu-
lações com estados e municípios.

Apesar de facilitar o processo, 
o especialista não acredita que 
elas serão suficientes para atrair 

investimentos. “O importante é 
que haja um pacto para o desen-
volvimento do país e que uma das 
PEC’s - a 45, que tramita hoje na 
Câmara ou a 110, que tramita no 
Senado - avancem, ainda que com 
alguma modificação, pois apesar 
de serem complexas, são muito 
mais completas. As duas fazem 
com que haja uma simplificação 
do sistema e evitam que distorções 

aconteçam”, acredita Quintanilha.

“O Brasil precisa necessaria-
mente atrair investimentos para 
que a gente retome o crescimento 
econômico. Com o sistema tri-
butário brasileiro confuso como 
é, d if ici lmente nós teremos 
atratividade de investimentos, 
principalmente de estrangei-
ros”, finaliza.

Veja o que realmente importa: Com a tecnologia AcuSense 
é possível reduzir alarmes falsos, identificando 

os eventos com pessoas e veículos
O monitoramento por vídeo evoluiu 

muito, desde o tempo em que se tratava 
apenas de um requisito para obtenção 
de imagens mais nítidas para análise 
de conteúdo de vídeo (VCA), a fim de 
fornecer um melhor gerenciamento. 
Agora, com o algoritmo deep learning, 
as soluções de segurança apresentam 
inteligência sofisticada e eficiência em 
um nível totalmente diferente e muito 
mais elevado. A nova tecnologia da Hi-
kvision, líder mundial no fornecimento 
de soluções e produtos de segurança, a 
tecnologia AcuSense nasce exatamente 
nessa nova era, tornando disponíveis, 
pela primeira vez, recursos avançados 
de destas tecnologias tanto para pe-
quenas e médias empresas quanto para 
clientes residenciais.

As pequenas e médias empresas 
têm muitos dos mesmos requisitos 
de vigilância e de segurança que as 
empresas maiores. Elas precisam 
identificar e reagir às violações do 
perímetro em tempo real e precisam 
automatizar as buscas de imagens para 
localizar rapidamente eventos reais. 
Outro exemplo, pode ser a segurança 
e proteção para sua área residencial. 

Por que você precisa de alarmes 
precisos?

Ao pensar na segurança de sua 
casa, a primeira coisa que você pro-
vavelmente deve considerar é o seu 
perímetro. A ideia é evitar que intru-

sos entrem. No entanto, o sistema de 
vigilância convencional pode não dar 
conta do trabalho tão bem quanto você 
gostaria. Por quê?

Os sistemas convencionais de vigi-
lância fornecem recursos de detecção 
disponibilizados pela análise de con-
teúdo de vídeo (VCA), como detecção 
de movimento, cruzamento de linha e 
de intrusões, porém todas as detecções 
de eventos ocorrem acionando alarmes 
quando um objeto é identificado. Esse 
objeto pode ser um animal, uma sombra 
ou outros movimentos naturais, que 
é o que chamamos de falsos alarmes. 
Como resultado, é preciso muito tempo 
para investigar cada um dos eventos, 
potencialmente atrasando qualquer res-
posta necessária e geralmente afetando 
a eficiência.

Portanto, ser capaz de identificar 
as ameaças reais, como a presença de 
uma pessoa ou de um veículo, aumenta 
e muito a precisão das funções VCA 
do perímetro. A tecnologia AcuSense 
da Hikvision pode ajudar a alcançar 
esse objetivo fornecendo uma maneira 
econômica de proteger suas proprieda-
des e ativos.

Maior precisão do alarme economiza 
tempo e evita preocupações

Projetado com algoritmos avançados 
de VCA e deep learning, o AcuSense 
ajuda os usuários a maximizarem a 
segurança com detecção eficiente de 

pessoas e veículos, classificando 
informações de alarme em pessoas, 
veículos e outros objetos. Com alta 
precisão, o sistema desconsidera 
alarmes acionados por outros objetos, 
como chuva ou folhas, e fornece alar-
mes associados à detecção de pessoas 
ou veicular.

O AcuSense, tem um recurso de 
“busca rápida de alvos” que permite 
que funcionários de segurança ou 
a polícia local encontrem imagens 
rapidamente no caso de um incidente 
de segurança. Isso economiza muitas 
horas em vez de procurar imagens 
manualmente.

Alertas eficientes e clipes de vídeo 
promovem maior conhecimento

O videomonitoramento começa a 
funcionar a partir do momento que 
um intruso tenta entrar escondido em 
sua propriedade em um dia de vento e 
chuva. O intruso provavelmente pen-
sou que a condição climática lhe fa-
voreceria, já que não há testemunhas 
perto da casa. Mas este não é o caso.

A câmera de segurança integrada 
com AcuSense captura precisamente 
o intruso entrando no seu jardim da 
frente. Ao mesmo tempo, você recebe 
uma mensagem em seu smartphone e 
vê os feeds de vídeo. Com este alarme 
verificado, a ação pode ser tomada 
imediatamente. O AcuSense previne 
problemas antes que eles se tornem 

consideravelmente os alarmes falsos 
acionados por objetos inanimados, 
melhora a eficiência do alarme e eco-
nomiza custos;

Busca rápida de alvos – busca 
de arquivos mais eficiente e eficaz 
com base na classificação humana e 
veicular, impedindo que o pessoal de 
segurança tenha que pesquisar imagens 
manualmente;

Alarme sonoro e por luz estrobos-
cópica - afasta potenciais intrusos, 
combinando a sirene e a luz piscante.


