a4 elelronica ent foco

W‘ NOTICIOSO MENSAL DE ELETROELETRONICA, TELECOMUNICAGAO, INFORMATICA, CFTV ETC. Fevereiro de 2020

79 www.aeletronicaemfoco.com.br aeletronicaem{oco@gmail.com Ano LVIX - N° 715
boal ]

\Fﬂ""‘ #/[MANTENHA-SE ATUALIZADO SOBRE AS NOTICIAS DO SETOR. ACESSE, DIARIAMENTE, E%
- O SITE QUE LHE TRARA ESTAS INFORMACOES: WWW.AELETRONICAEMFOCO.COM.BR [#¥

STECK renova a linha
de chaves de partida - pig.s

Inatel desenvolve solucao .
para criacao de redes moveis

particulares com custo acessivel - pig.5

Marmita elétrica ajuda a
economizar R$ 656 por més - pig.4

Vel tamilbém mesta edfisfios

v Dividas de empresas também estdo disponiveis para
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Mercado de seguranca eletronica no Brasil faturou R$ 7,17 bilhoes
em 2019 - Abese prevé crescimento de 12% em 2020

O setor de seguranga eletro-
nica terminou 2019 otimista. O
segmento espera a aprovagio do
“Estatuto da Seguranga Privada”
para o inicio do ano e, com isso,
a abertura de novos mercados ao
setor - que ¢ responsavel por gerar
mais de 250 mil empregos diretos
e mais de 2 milhdes indiretamen-
te. A retomada do crescimento
econdmico, baseado nos indica-
dores ascendentes também refor-
¢am o otimismo cauteloso com
que o mercado entra em 2020.

Para a presidente da Abese
- Associac¢do Brasileira das Em-
presas de Sistemas Eletronicos de
Seguranga, Selma Migliori, que
esteve no Senado Federal para
defender o setor e a aprovagao
do novo estatuto, o projeto de lei
oferecera amparo legal as empre-
sas de seguranga eletronica que,
finalmente, poderdo concorrer
em posi¢do de igualdade em
licitagdes publicas e de institui-
¢Oes financeiras. “O Estatuto da
Seguranga Privada insere defini-
tivamente a seguranca eletronica
como um pilar independente
dentro da seguranga privada e
possibilitara a livre iniciativa
e concorréncia. Assim, se um
grande empreendimento ou o se-
tor publico desejar contratar um
projeto de sistema eletronico de
segurancga isoladamente, estardo

amparados pela nova lei”, explica.

Assim, o mercado de Seguran-
¢a EletrOnica, que compreende
mais de 26 mil empresas e cresce
em média de 8% ao ano, sendo
10% em 2019, espera atender a
demanda reprimida da seguranca
publica e privada por solugdes
que utilizam Inteligéncia Artifi-
cial, Sensores, Internet das Coisas
(IoT) para ajudar a evitar ou solu-
cionar ocorréncias sem o uso de
armas letais - que ficam restritas
as autoridades policiais ou em-
presas de vigilancia autorizadas.

Os condominios e empreen-
dimentos que gradativamente
investem em Portarias Remotas
também estdo entre os principais
catalisadores do crescimento
esperado para o proximo ano.
Em busca de mais seguranga e
economia, uma vez que este tipo
de tecnologia custa cerca de 30%
a40% do que uma portaria tradi-
cional e gera uma economia que
pode chegar a 70%. O segmento
¢ exemplo da incorporacao das
solugdes de Seguranca Eletronica
ao dia-a-dia e¢ oferecerd novas
oportunidades de negocios ¢ de
geracdo de empregos para a area
de TI e atendimento.

Um levantamento realizado
pela Associacdo Brasileira das
Empresas de Sistemas Eletroni-
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cos de Seguranca (Abese) com
empresas de seguranca que tra-
balham com portarias remotas
em 2019 mostrou que 34,5% das
empresas que atuam com Portaria
Remota realizam a requalificagdo
dos porteiros para as areas de
atendimento, assistentes de ma-
nuteng¢do, operadores remotos,
segurangas, ou até mesmo para
compor portarias hibridas - que
operam com o profissional local
junto ao sistema remoto.

“A Abese entende que as por-
tarias remotas tém gerado novas
oportunidades de emprego e
aprendizado aos profissionais
dos condominios e para o pro-
ximo ano a tendéncia é que este
modelo se consolide. Muitas
empresas do setor de seguranca
eletronica tém contratado portei-
ros para trabalharem em centrais
de videomonitoramento, além
de outras ofertas de trabalho
para atividades pertinentes ao
atendimento, ao monitoramento
externo, instalacdes de sistemas,
desenvolvimento de softwares,
dentre outras fun¢des”, afirma a
presidente da Abese.

E importante ressaltar que

0 crescimento na procura por
Portarias Remotas também aque-
ce o mercado de tecnologias
complementares, como internet,
geradores de energia, infraes-
trutura, entre outras. Ainda de
acordo com a pesquisa realizada
pela associagdo, para 22,7% dos
entrevistados a expectativa de
crescimento da tecnologia para o
proximo ano supera 30%, e a alta
podera refletir em todo o ecos-
sistema de seguranca eletronica.

No entanto, o ano de 2020
reserva também desafios. Assim
que aprovado o Estatuto da Se-
guranca Privada, a Abese tera
em média 90 dias para apresentar
propostas para a regulamentacgio
da Lei e as empresas prestadoras
de servi¢os de monitoramento e
rastreamento terdo 3 anos para se
adequarem as novas exigeéncias.
Assim, a Associacdo Brasileira
das Empresas de Sistemas Ele-
tronicos de Seguranca ja realiza
encontros com empresarios,
representantes da Policia Fede-
ral, entidades representativas
e especialistas para debater as
mudangas e como esta adequagdo
serd realizada pelo segmento.
Contudo, para os empresarios do

setor, as expectativas de cresci-
mento do mercado justificam o
esforgo coletivo.

A combinagdo entre regula-
mentacdo e a maior disponibili-
dade de novas tecnologias podera
transformar o ano de 2020 em um
marco para Seguranca Eletronica.
“A integracdo entre diferentes
tecnologias e a popularizagao
da colaboragdo entre seguranca
publica e privada também podem
estar entre os catalisadores de
bons resultados. A palavra de
ordem para 2020 ¢é integracdo”,
finaliza a presidente da Abese.

Sobre a ABESE

Fundada em 1995 a ABESE ¢
uma associagdo empresarial de
ambito nacional e sem fins lucra-
tivos, representante das empresas
de sistemas eletronicos de segu-
ranc¢a, que lidam com diversos
tipos de tecnologias disruptivas
como leitores faciais, rastreado-
res, videomonitoramento, con-
troles de acesso, o que envolve
portarias remotas, dentre outros
recursos voltados para a otimi-
zagdo da seguranga, promovendo
seguranga inteligente.

Dividas de empresas também estao
disponiveis para negociacao na plataforma
Serasa Limpa Nome

Devido ao sucesso e atendendo a pedidos, Serasa Limpa Nome disponibiliza
ofertas de negociacgao de dividas para empresas

Honrando seu compromisso em
ajudar cada vez mais brasileiros
a sair da inadimpléncia, o Serasa
Consumidor, startup e brago da
Serasa Experian, acaba de anun-
ciar uma grande novidade: dividas
de empresas ja estdo disponiveis
para negociacdo dentro do Serasa
Limpa Nome. Para esse formato, a
plataforma ja oferece parceria com
4 empresas: Recovery, Claro, Net
e Ativos.

Para Lucas Lopes, gerente do
Serasa Limpa Nome, esse ¢ mais
um grande passo rumo ao obje-
tivo da empresa, que ¢ devolver
o crédito justo para as pessoas:
Incluir dividas de empresas era um
grande desejo que tinhamos e ndo
medimos esfor¢os para integrar
mais esse servi¢o para a popula-
¢do de forma gratuita e segura,
dentro de nossa plataforma. Temos
certeza de que ajudaremos muitos
empreendedores pelo Brasil e essa
¢ a nossa principal caracteristica,
desenvolver solugdes para quem
deseja retomar sua vida financeira
de forma rapida, justa e segura”,
afirma Lopes.

Como consultar e negociar

o= [
=

1) Basta acessar o site do Serasa
Limpa Nome e efetuar seu cadastro
ou login.

2) Caso possuir dividas, clique
em “Ver oferta” e em seguida con-
ferir a proposta de acordo.

3) Apos concluir o acordo, a pla-
taforma disponibilizara o codigo
de barras que podera ser impresso
e pago em casas lotéricas, bancos
ou em aplicativos bancarios.
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Endereco: No site do Serasa
Limpa Nome e aplicativo do Serasa
Consumidor.
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Fibracem afirma ser vitima
de fraudes de boletos falsos

A Fibracem, que hoje se configura
como uma das principais inddstrias
especializadas na fabricagdo de dis-
positivos para redes de fibra dptica no
Brasil, alerta que vem sendo vitima de
fraude. Segundo a companhia, algu-
mas pessoas estdo entrando em contato
por meio das plataformas WhatsApp,
e-mail e telefone, se passando pela
equipe da Fibracem, fraudando faturas
e gerando possiveis descontos para o
pagamento de boletos falsos, além de
oferecerem planos de internet.

A Fibracem, no entanto, informa
que ndo concede nenhum tipo de
desconto apds a negociagdo ja ter sido

concretizada e que ndo vende, distribui
ou cobra por nenhum plano relacionado
a servigos de internet.

Recentemente, outras empresas
do setor de tecnologia passaram pela
mesma situacdo, a de fraude. A em-
presa [Fibracem] ja esta tomando as
providéncias necessarias para coibir
as fraudes e assegurar cada vez mais
sua base de clientes.

A marca ressalta, ainda, que em
caso de duvidas os clientes parceiros
podem entrar em contato por meio dos
canais de atendimento da Fibracem: o
e-mail cobranga@fibracem.com e pelo
telefone (41) 3661-2586.

Setor de eletroeletronicos
cresce 5% em 2019

Os dados da Associagdo Nacional
de Fabricantes de Produtos Eletroele-
tronicos (Eletros) revelam retomada
do consumo mais lenta do que previa
o0 setor no inicio do ano passado

A produgdo de eletroeletronicos
registou alta de 5% em 2019, repetindo
a mesma performance verificada em
2018, indicam os dados da Associagdo
Nacional de Fabricantes de Produtos
Eletroeletronicos (Eletros). Foram
produzidas 104,8 milhdes de unidades
no ano passado.

Os nimeros apontam para uma
provavel retomada do consumo em
2019, ainda que abaixo das expec-
tativas do setor no inicio do ano. A
Eletros, que representa as 33 maiores
empresas do setor, previa evolugdo
entre 5% e 10% no periodo. “Pro-
jetdvamos uma evolucdo com uma
margem de crescimento mais robusta,
entretanto, os numeros indicam que
atingimos o piso de nossa previsao,
0 que nos releva uma recuperagao do
consumo mais lenta do que seria a
ideal”, afirma o presidente da entidade
José Jorge do Nascimento.

Linha Branca

O setor de linha branca, que re-
presenta principalmente a produgao
de maquinas de lavar, refrigeradores
e fogdes, apresentou crescimento de
7,8% em 2019 em relagdo a 2018. No
ano anterior o crescimento havia sido
de apenas 1%. Os nimeros absolutos
indicam a producdo de 15,8 milhdes
de unidades destes produtos em 2019,
contra 14,6 milhdes em 2018.

“Ao analisarmos isoladamente os
dados de linha branca verificamos
uma evolucdo importante. Este viés
positivo, porém, deve ser interpreta-
do com moderagdo, tendo em vista
que este segmento sentiu os efeitos
da crise dos ultimos anos marcado
por desempenhos que variaram entre
estagnac¢do e encolhimento da produ-
¢d0”, analisa Nascimento.

Linha Marrom

Na linha marrom, que concentra
equipamentos de audio e video tendo
os televisores como principal produto
da categoria, os indicadores demons-
tram evolucdo de 3%. Foram produ-
zidas 12,4 milhdes de televisores em
2019 contra 12 milhdes em 2018.

“Se considerarmos que em 2018
tivemos um ano de Copa do Mundo,

fevereiro de 2020

periodo em que tradicionalmente
as vendas de televisores disparam e
crescem acima da média histérica,
em 2019 registramos uma evolugéo
moderadamente positiva”, explica o
executivo.

Linha eletroportateis

Com uma grande variedade de
produtos, incluindo secadores de
cabelo, sanduicheiras, ventiladores,
entre outros, a linha de eletroportateis
apresentou crescimento de 17,8% em
2019. Foram produzidos 76,6 milhdes
de unidades de produtos em compa-
racdo aos 65 milhdes produzidos em
2018, sendo que 25% destes produtos
sdo ventiladores. No comparativo en-
tre 2018 € 2017, a evolugdo foi de 14%.

“Estamos falando de uma categoria
de produtos que sdo mais acessiveis ¢
estdo presente na vida dos brasileiros
de todos os niveis de renda. Os indi-
cadores neste segmento também nos
mostram uma evolugdo moderada, mas
consistente”, ressalta Nascimento.

Expectativas 2020

A Eletros repete para 2020 a mes-
ma projecdo de crescimento verificada
no inicio de 2019, com crescimento
que pode variar entre 5% e 10% na
producdo do setor. “No ano passado
reconhecemos uma série de medidas
positivas na condu¢do da economia,
além da aprovagdo da Reforma da
Previdéncia. Para 2020, o setor espera
maior consisténcia na melhora dos
indicadores macroecondmicos, refle-
tindo em uma retomada mais forte do
consumo. Se este cenario se confirmar
devemos assistir uma sensivel melho-
rana oferta de empregos, impactando
positivamente na melhora da renda
da populagdo”, conclui o presidente
da Eletros.

Entre as pautas prioritarias na agen-
da do setor eletroeletronico em 2020
figuram 2 temas principais: Reforma
Tributaria e a Abertura Comercial.

“0O setor tem se mantido per-
manentemente aberto ao dialogo
com o governo e disposto a ajudar
na formulagdo de propostas que
contribuam para melhora no am-
biente de negdcios. A industria
estd pronta para contribuir com o
desenvolvimento do pais por meio
de investimentos, desenvolvimento
tecnologico e geragdo de emprego”,
ressalta Nascimento.
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Energia Solar alimenta mais de

100 mil casas e empresas

Economizar na conta de luz
com energia solar ja é uma rea-
lidade para 101.999 brasileiros
que ingressaram no segmento de
geragdo distribuida (GD).

Os dados sdo da Agéncia
Nacional de Energia Elétrica
(ANEEL), que em 2012 promul-
gou as regras da GD através de
sua Resolu¢do Normativa 482.

Distribuidos entre sistemas
de micro ¢ minigeragdo, os
geradores solares fotovoltaicos
abastecem empresas, agro-
nego6cios e, principalmente,
residéncias.

Mais de 73% dos sistemas
fotovoltaicos conectados no
pais sdo residenciais, enquanto
os telhados solares comerciais
ganham em poténcia instalada,
com 41,5% do total.

A economia de até 95% na
conta de luz € o maior atrativo
para esses consumidores, que
recebem em créditos a ener-
gia injetada na rede pelo seu
sistema.

E essa vantagem que im-
pulsiona a tecnologia no pais
e levou ela a atingir a marca
histérica de 1 Gigawatt (GW)
instalado no comecgo de agosto.

E o crescimento em 2019
continua forte. Foram 35.262

conexdes somente no primeiro
semestre, mais de 90% do total
instalado em 2018.

Na mesma proporgao dos
sistemas, crescem também as
empresas ¢ profissionais para
trabalhar com energia solar.

Foram 15,6 mil vagas de
empregos geradas no setor solar
fotovoltaico em 2018, segundo
os dados da Agéncia Interna-
cional de Energias Renovaveis
(IRENA, na sigla em inglés).

A maioria delas estdo no
segmento distribuido, que em-
prega profissionais graduados
e técnicos para trabalhar com
os projetos ¢ instalagdes dos

no Brasil

sistemas.

Cursos de capacitacao técni-
ca também se multiplicam pelo
pais, muitos deles oferecidos
por empresas integradoras que
acabam absorvendo os novos
trabalhadores.

E as perspectivas sdo boas
para quem busca uma chance
no setor, com 15 mil novas
vagas projetadas para 2019,
segundo a ABSOLAR (Asso-
ciacdo Brasileira de Energia
Solar Fotovoltaica).

Desde a sua criagdo, a ge-
racdo distribuida no Brasil ja
trouxe mais de R$5,2 bilhdes
de investimentos ao pais.
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LANMCAMENTES

Marmita elétrica ajuda a
economizar R$ 656 por meés

O brasileiro gasta R$ 34,84, em
média, no almogo fora de casa,
segundo a ABBT (Associagao
Brasileira das Empresas de Be-
neficios ao Trabalhador), o que
representa R$ 766 mensais — mais
de 76% do salario minimo. Levar
marmitas caseiras ajuda a poupar
até R$ 656 por més — levando
em considerac¢do que
cada uma pode ser
montada por menos
de R$ 5, a depen-
der dos ingredientes.
Além da economia,
o habito ainda garan-
te uma refeigdo ba-
lanceada e saudavel,
tanto que celebrida-
des como Claudia
Raia e Gracyanne
Barbosa sdo adeptas
conhecidas. Para dar praticidade
e comodidade, a NKS (lhttps://
loja.nksonline.com.br/) lanca a
marmita elétrica, que permite
esquentar a comida em qualquer
tomada, transportar os alimentos
sem mistura-los e ir a mesa com
elegancia.

Bivolt e com 35 W de poténcia,
ela esquenta os alimentos em pou-
cos minutos e ajuda a manté-los
aquecidos — sem que cause aci-
dentes, pois o isolamento térmico
evita que fique quente por fora.

Assim, pode-se desfrutar de uma
refei¢do quentinha e saborosa em
qualquer lugar, sem ficar depen-
dente de refeitorio ou cozinha. A
divisoria interna permite separar
saladas, sobremesas ou os prepa-
rados mais liquidos dos outros e
manter a frescura, consisténcia e
propriedades dos pratos.

Discreta, a marmita elétrica
ML-01E NKS Milano (R$ 59,90)
tem design clean, em branco e
vermelho, e facilita o transporte,
com a alga e a trava que veda bem.
O porta-talher acoplado na tampa
¢ outra facilidade pensada pela
empresa, que tem 28 anos de mer-
cado. Com praticidade, conforto
e modernidade fica facil seguir
a tendéncia, reduzir custos com
idas a restaurantes, seguir a dieta
e ainda aproveitar mais o tempo
do almogo

.
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Pioneer lanca cameras automotivas
com multiplas funcionalidades

As Dashcam da Pioneer modelos VREC-100CH e VREC-200CH
integram recursos que proporcionam alta qualidade em imagem
e contam com o Sensor-G integrado de deteccio de impacto

A Pioneer do Brasil, lider mun-
dial no segmento de som automo-
tivo, amplia seu portfolio de pro-
dutos com o langamento de dois
modelos de cameras filmadoras
automotivas: a VREC-100CH e
a VREC-200CH, ambas configu-
radas com uma série de recursos
para entregar alta qualidade em
som ¢ imagem, contando ainda
com o Sensor-G integrado: ao
detectar um impacto, o dispositivo
automaticamente inicia a grava-
¢do, protege e armazena o arquivo,
para ndo ser reescrito.

A dashcam VREC-100CH se
destaca por possuir resolucao
de 3 Megapixels, considerada
altamente superior ao padréo Full
HD. O condutor pode, inclusive,
selecionar a resolu¢do da imagem
para gravacdo, conforme sua pre-
feréncia. A camera também capta
imagens com maior nitidez de
detalhes, em qualquer momento
do dia ou da noite.

A VREC-100CH conta ainda
com o recurso Wide Dynamic
Range (WDR), que corrige a
imagem por meio da expansdo da
faixa dindmica de luz e sombra, a
fim de corrigir as variagdes de luz
em ambientes de alto contraste de
iluminagdo.

A Dashcam da Pioneer inicia
a gravacdo a partir do momento
em que o veiculo ¢ ligado, embora
o dispositivo também possa ser
ligado e desligado manualmente.
A gravagdo € continua e, a medida
que o cartdo de memoéria da ca-

mera (que possui capacidade para
cartdes-micro de até¢ 128GB - ndo
incluso) ¢ preenchido, as imagens
arquivadas sdo substituidas pelas
novas. Em caso de emergéncias,
o sistema de Protecdo Automatica
interrompe a gravagao e preserva
os videos até entdo armazenados
pela cdmera.

O usudrio tem a opcdo de
gravar com ou sem audio com a
VREC-100CH, que integra ainda o
Sensor-G de detec¢do de impacto:
ao estacionar o veiculo, o condu-
tor pode ser afastar dele ¢ 0o DVR
continuara proporcionando toda
tranquilidade e protec¢do, ao moni-
torar impactos que o veiculo possa
vir a sofrer. Isso ocorre gragas a
funcionalidade do Sensor-G, que
detecta o impacto e automatica-
mente inicia a gravagdo do video,
acionado pela alimentacdo da ba-
teria interna. Apos a gravagao, o
sensor se desliga automaticamente
e, no video, sdo estampadas a data
e hora do incidente.

A VREC-100CH da Pioneer
conta ainda com o Sistema LDWS
(Lane Departure Warning System),
que alerta o condutor quando for

detectada saida do veiculo das
faixas da pista; e o recurso especial
Time-Lapse, possibilitando fazer
videos com seguranga e depois
compartilha-los nas redes sociais.

Ja a Dashcam VREC-200CH
foi projetada com sensor de alta
resolugdo, o que a torna propria
para a gravacdo de videos de
elevada qualidade e fidelidade. O
destaque do produto ¢ a cdmera de
ré que pode ser integrada ao espe-
lho retrovisor, o que possibilita ao
motorista visualizar as imagens
traseiras de seu veiculo no proprio
retrovisor, sem a necessidade de
olhar para tras.

A camera também integra outras
funcionalidades da VREC-100CH,
tais como: gravagdo continua, a
partir do momento em que o ve-
iculo ¢ ligado ou quando ativada
manualmente; prote¢do automatica
para preservacgdo de arquivos em
caso de emergéncias, gragas ao
Sensor-G integrado; gravagdes
com ou sem audio; capacidade para
cartdo microSD de até 32GB (cartao
ndo incluso); € monitoramento de
estacionamento com detector de
impacto.

IFC/COBRECOM apresenta mais opc¢oes

para os Cabos com Gravacao Metro a Metro

A partir de agora os Cabos GTEPROM Flex HEPR 90 ° C 0,6/1kV e o Superatox Flex
HEPR 90 ° C 0,6/1KV terao gravagdo metro a metro a partir da secdo nominal de 16 mm?

Com o objetivo de proporcionar
mais facilidades para os lojistas
e para os consumidores, a IFC/
COBRECOM que ¢ referéncia
nacional na producdo de fios e
cabos elétricos com qualidade,
inovagdo e seguranga, amplia a
linha de Cabos GTEPROM Flex
HEPR 90 ° C 0,6/1kV e o Supera-
tox Flex HEPR 90 ° C 0,6/1kV com
gravagao metro a metro.

A novidade ¢ que a linha de
produtos sera produzida nas se-
¢Oes nominais de 16, 25 e 35 mm?2

Anteriormente, a IFC/CO-
BRECOM disponibilizava esses
produtos apenas a partir da se¢do
nominal de 50 mm?

Alexandro Pedroso da Silva,
Engenheiro de Desenvolvimento

de Produto da IFC/COBRECOM,
ressalta que a empresa continuara
avenda desses cabos elétricos com
gravagdo metro a metro nas se¢oes
nominais de 50, 70, 95, 120, 150,
185, 240, 300, 400 e 500 mm?2

“A gravagdo metro a metro dos
condutores elétricos possui como
principal vantagem a possibilidade
de ter maior controle de estoque e
das vendas, ja que o lojista pode
saber qual era o numero em me-
tros do comego da bobina ou rolo
quando os recebeu e em qual o
valor esta”, explica o Engenheiro
de Desenvolvimento de Produto
da IFC/COBRECOM.

Outro beneficio ¢ que o sequen-
cial métrico nos cabos elétricos
facilita o corte preciso sem a

necessidade de instrumentos de
medicao.

Vale lembrar que todos os cabos
elétricos com gravacdo metro a
metro também devem ter obriga-
toriamente estampados em sua
superficie o nome do fabricante; o
nome do produto; a se¢do nominal
e a norma de fabricagdo do cabo.

.
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STECK renova a linha de chaves de partida

Conjunto destinado a manobra e protecdo de motores elétricos ganha novo design

As chaves de partida direta da
STECK Industria Elétrica estdo de
cara nova. Lider no fornecimento
de materiais elétricos, a empresa
realizou melhorias de design e
durabilidade a linha
Challenger®, com-
posta por modelos
trifisicos e monofa-
sicos.

Elas sdo utilizadas
para manobras de
acionamento e pro-
te¢do de motores elétricos em
diferentes maquinas, especial-
mente na automagao industrial,
mas também em aplicagdes mais
cotidianas como bombas de pis-
cina, betoneiras e brinquedos em
parques de diversdo, por exemplo.

Ao acionar um motor elétrico,
gera-se um pico onde a corren-
te de partida supera a corrente

de trabalho. Isso acontece por-
que o motor precisa de mais
energia para quebrar a inércia e
o movimento. O
conjunto forma-
do por contator e
relé térmico nas
chaves de partida
¢ oque o ajuda a
protegé-lo.

O novo design
das caixas termo-
plasticas e meta-
licas é compacto
e permite a facil instalacdo na
parte superior ou inferior através
de embutes, prensa-cabos ou
tubulacdes diretas. Borrachas de
vedagdo asseguram o uso externo
sem se preocupar com a entrada
de umidade e poeira.

Componentes externos e inter-
nos também sofreram mudangas.

Os botdes de liga/desliga foram
repaginados, tornando a sinali-
zagdo de funcionamento mais
intuitiva. Internamente, a chave
agora possui conexao elétrica de
acionamento, o que prolonga a
durabilidade do conjunto.
Conhecga as caracteristicas ge-
rais da linha:
Norma: ABNT NBR IEC
60947-4-1;
Tipo de caixa: termoplastica
ou metalica;
Grau de Protegéo: IP 54;
Tensdao Nominal de Isolagdo
(Ui): 690 V;
Tensao de Impulso: 6kV;
Acionamento: botdo duplo
iluminado;
Temperatura Ambiente:
-5°C~+40°C
Conexao dos Condutores: su-
perior ou inferior.

Tp-Link lanca Access Point Wi-Fi
profissional para setor de hospedagens

O EAP225-Wall oferece melhor cobertura e velocidade dentro dos dormitorios

A TP-Link, lider global em
produtos de conectividade e re-
des, com mais de 45% de market
share, acaba de anunciar
o lancamento do Access
Point EAP225-Wall para
o mercado brasileiro. Ide-

al para hotéis, pousadas, N

dormitdrios, quitinetes,
flats, estudios e lofts, a
solucao fornece cobertura
wireless mais eficiente
para este nicho de merca-
do, ja que o Access Point
EAP225-Wall pode ficar
dentro do quarto.

item possui trés portas
de rede para interligar
outros dispositivos -- caso
um hoéspede queira usar
um laptop com conexao cabeada, e
uma porta PoE Out, que possibilita
alimentar outro dispositivo, como
por exemplo, um telefone PoE,
através de um cabo de rede sem
a necessidade de usar um ponto
de energia.

De acordo com Nelson Ito, Di-
retor de Desenvolvimento de Ne-
gocios ISP & SMB da TP-Link, o
Access Point EAP225-Wall ¢ uma
excelente opcao para integradores
com foco no setor hoteleiro que
buscam um servigo premium para
seus clientes, ofertando uma solu-
¢do com oOtimo custo beneficio e
excelente nivel de gerenciamento.
“O produto possui formato com-
pacto -- um pouco maior que um
smartphone - para montagem em
caixas de parede 2x4, possuindo
aparéncia discreta e elegante den-
tro das ocupagdes”. Outro detalhe

fevereiro de 2020

do design compacto sdo as 4 pode-

rosas antenas: duas de 2.4GHz de

ganho de 3dbi possibilitando ve-

locidades de até 300Mbps e duas
de 5GHz com ganho de
4dBi, com velocidade
de até 867Mbps.

O Access Point

b EAP225-Wall ainda

tem tecnologias para
melhorar a performan-
ce da rede sem fio,
como MU-MIMO, que
permite o Access Point
se comunicar de forma
simultanea com varios
dispositivos, Band Ste-
ering, que prioriza a
conexao de dispositivos
na banda de 5GHz e
possui menos interfe-
réncia, Load Balance, que evita
a sobrecarga de um unico Access
Point ¢ a Beamforming, que dire-
ciona o sinal de transmissao para
os dispositivos que mais precisam.
O Access Point 225-Wall néo pre-
cisa usar um ponto de energia pois
pode ser alimentado via o proprio
cabo de rede, usando um Switch
do tipo PoE (Power over Ethernet).

Gerenciamento Centralizado
sem custo

Assim como todos os outros
Access Point TP-Link, o EAP225-
-Wall também possui gerencia-
mento centralizado através do
software Omada, que gerencia
até 1500 Access Points de modo
simultaneo, ou através do con-
trolador OC200, que possibilita o
gerenciamento de até 100 Access

Points pelo Smartphone, sem a
necessidade de um servidor. “Em
um cenario onde o administrador
tem mais de um hotel em cidades
diferentes, com 50 Access Points
em cada um, € possivel gerenciar
todos os dispositivos de modo
simultaneo, através de um ser-
vidor, e também pode gerenciar
através da internet pela plataforma
OMADA Cloud com o controlador
0C200, utilizando Smartphone,
tablet ou navegador”, destaca o
executivo.

Outros beneficios do equipa-
mento sdo os diversos tipos de
autenticacdo que o EAP225-Wall
permite, ou seja, como o hospede
vai ter acesso a rede Wi-Fi do Ho-
tel. “Pode ser criado um Voucher,
no qual a propria controladora gera
tickets com um tempo limitado
de acesso a rede Wi-Fi, Facebook
Check-in onde o usuario publica
o seu check-in na sua timeline
para acessar a rede e promove
o estabelecimento ¢ o Captive
Portal Externo, muito utilizado
para o controle de acesso de seus
hoéspedes, através de SMS, senha
simples, usuarios internos ¢ Ra-
dius Server.

“A demanda por Wi-Fi fora de
casando para de crescer e estamos
sempre em busca de desenvolver
as melhores tecnologias para
entregar o melhor servigo de co-
nexdo para nossos clientes. Por
isso, A TP-Link oferece a solugdo
completa de redes para o setor de
hotelaria, comércios e empresas
com excelente qualidade e precos
acessiveis”, finaliza Nelson.

LANCAMENTES

Inatel desenvolve solucao
para criacao de redes moveis
particulares com
custo acessivel

Solugdo ¢ resultado das pes-
quisas do Centro de Referéncia
em Radiocomunicagdes (CRR) e
consiste no primeiro produto em
transferéncia para o mercado

O Centro de Referéncia em
Radiocomunicagdes (CRR), que
concentra as pesquisas na area de
Comunicagdes Moéveis do Inatel,
esta em fase de transferéncia de seu
primeiro produto para o mercado.
O LTE Network-in-a-Box ¢ uma
solug@o que integra uma estagdo
radio base com um nucleo de rede
integrado, destinada a criacdo de
Redes 4G LTE. E ideal para clientes
que necessitam de uma rede mével
privativa, com demandas especiais
de seguranga, desempenho e custo
ou frequéncia de operagdo especial
para aplicacdes em localidades onde
o sinal das operadoras convencio-
nais ndo chega.

De acordo com o coordenador
de Tecnologia e Inovagdo do CRR,
Henry Rodrigues, a solugdo visa
atender a diversos setores que pos-
suem essas demandas especificas.
“Um exemplo ¢ o Agronegdcio.
Na maioria dos casos, o sinal das
operadoras convencionais nao
chega as fazendas, pois o modelo
de negocio delas ndo € voltado para
esse mercado. No entanto, essas fa-
zendas possuem tecnologia de ponta
e precisam de conectividade. E ai
que entra a nossa solugdo”, explica.

Ainda segundo ele, para montar
uma rede LTE cléssica sdo necessa-
rios varios equipamentos de grande
porte e alto valor agregado, o que di-
ficulta a criagdo de redes privativas.
“O que fizemos foi colocar todas
essas funcionalidades de uma rede
dentro de um unico equipamento,
de tal forma que com apenas uma
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caixa, voc€ consiga montar uma
rede LTE com a mesma facilidade
com que se cria uma rede Wi-Fi”.

Dentre as vantagens, os desta-
ques sdo o baixo custo ¢ a facili-
dade de instalacdo. Ja com rela¢ao
aos diferenciais, o equipamento ¢
compativel com o Release 14 do
3GPP, permitindo a comunicagao
ndo somente com smartphones, mas
também com terminais IoT com as
tecnologias LTE-M (LTE for machi-
nes) ¢ NB-IoT (NarrowBand IoT).
Outro diferencial ¢ uma arquitetura
de hardware e software que permi-
tira a evolucdo do produto para o
padrdo 5G nos Releases 15 ou 16.

O LTE Network-in-a-Box pode
atender também aos segmentos de
seguranga publica, mineradoras,
concessionarias de energia elétrica,
distribuidores de oleo e gas, que
demandam por uma rede privativa,
ou ainda pequenos provedores de
internet, que possuem a licenca
para uso do espectro, mas ndo tém
acesso aos equipamentos de alto
custo, utilizados pelas grandes ope-
radoras. “A previsao ¢ que teremos
mais de 14 milhdes de redes moveis
privativas pelo mundo e a grande ex-
tensao territorial e o relevo do Brasil
propiciam muitas oportunidades
para esse tipo de solugdo. Esse foi o
entendimento do Inatel para apostar
na Pesquisa e Desenvolvimento do
LTE Network-in-a-Box e o interesse
de varias empresas demonstram
a importancia dessa solu¢do para
os segmentos comentados acima”,
acrescenta Sandro Azevedo, gerente
de Desenvolvimento de Negocios do
Inatel Competence Center.

O projeto ¢ um dos resultados dos
quatro anos de pesquisa do CRR e
o primeiro com esse viés comercial.




TA

© MAID]

RSY

Rua dos Gusmoes, 144

BNPOWER Santa lfigénia/SP

Tel.: (11) 3221-8113 _
NOVOS]E{SEMINOVOS] --

0 MELHOR CUSTO-BENFiCIO [l
A MESMA QUALIDADE

Racks

Baterias p/

NoBreaks NoBreaks

Audio - TV - Video

] el
Conseriamos Alto-Falanies

Fone/Fax: (0xx11) 3221-9275
R S3ci. Highria, 795 - 1" andar - 5aia 109

MATRL - Ted.: 94727-2924
Rua Santa igénia, 308 - 1* Andar - Sala 14 - Cenlra - SP

FACA'SUAASSINATURA'E
RECEBA SEU EXEMPLAR
PELO CORREIO OU
DIGITAL (PDF) POR E-MAIL
USE O CUPOM DA PAGINA 2

(" COMPONENTES ELETRONICOS
EM GERAL - PTH SMD

Acessorios e Ferramentas

CIRCUITOS INTEGRADOS
TRANSISTORES / TIRISTORES g
TERMISTORES / VARISTORES Sl
DISSIPADORES / CAPACITORES s
PONTES RETIFICADORAS i
DIODOS / VENTOINHAS
MULTIMETROS / ROBOTICAETC.

e R. Vitoria, 85 - Sta. Iflgenla 5P
CRISTAL- MAX £ones; 11 32249588 | 3224-9574

Moudo para celunlares

- .I.u-np- difsck flarry - Segfel - fohoees
—— E - FUPEP LAt t:
= R il - -

Ty,
-Ill""'"

S o —

- RS
- saEr-=ms=il

somente atacado
Tel.z (11) 3648-9333

Vendas e Assisténcia Técnica
de Instrumentos de Medicao

THRL AMNALISER FEI'-.’EEEEEH.IHEIHIT DC
- GEFADORES DE FF - WATILMETROS DE RF

FOME:
1) 3223 0322

=L iR l'.]l..l-\..l.-,,...ll..l sy LEFTY |__-|-__||_J-__-|
[l P RN Y e s i i T W i i P T [ P
iR Pl Bl s, el 0 T D RO SRINS
PRI RO HETHIH R,

Parm cdomr ligus:
DO NSRS 1000

QOPPING :
DA AMITTR

Estacdo
Jilio Prestes

o
o



r._".b:
0 IR ILIBTNIR @ IR

CA ILATINA

% Estagao (- ASARAVATIE>
ﬂ"ﬁg&-. da Luz ld/ BV B
! | )

ppppppppppp

© Telefone: 11 4574-3058

WhatsApp: 11 99155-6196

£ Email: contato@saravati.com.br

Site: www.saravati.com.br

@ Endereco: Rua Vitoria, 39 - Santa Efigénia - Sao Paulo-SP

&
soeyjeliey onog|eg

I:EI L“ h - I u - ]
@

Fone: (11) 3222-4083
Watsapp: (@ (11) 95812-4892

Rua Santa Ifighnia, 285 - 1% and. s/ 106
Sho Paulo - 8P - cep 01207-001
e-maill: luarcomp@hotmail.cam

¥ wh

) } @
Audio - Video - Informética - Elétrica - Telefonia
: : . ‘1'-: E‘-dl.‘!:'. l"i" . | |

;i%

\ - ’l T

R. Santa Ifigbnis, 5858/889' a 210
R.'General Osaro, 239
Wwnw andycabos. com.br

_

- b}
\ ‘l.“ - ]

(" AS VENDAS ESTAO FRACAS?

O QUE VOCE ESTA ESPERANDO?
ANUNCIE! OU VOCE CONHECE OUTRO
JEITO DE MELHORA-LAS?
LIGUE PARA (11) 3873-6403 OU
INFORME-SE EM “COMO ANUNCIAR”
NO SITE ABAIXO:
www.aeletronicaemfoco.com.br

p

' - 95
@ETHEI CONTABACY 020 oA YPAITASINTD 2 BPCHTALAD DVl
P ERAERR A TN ]

DISPLAYMAX ELETRONICA LTDA

Samas uma empresa com mais de 23 anod de mercads, sediada em 530 Paula,
nir bairro & Santa Ifgess, Fomedemas todos o Bpes de Componentes
Blgtronects pard od mais disiriod sebosed becnologiosd
o Bragil, Macado ¢ Vareso,

VISITE NOSSA LOJA VIRTUAL
www.displaymax.net.br

+ CIRCUETD N TEGREDD TRAMSEETORES . POTEMCIOMETRCS « LEDS

¢ MCAOCONTROLADCRES . CAPACTIORES . TERMESTORES . mms
¢ GETS S WRESTORES ./ CRISTAG + TIRESTORES
FORTE RETFICADDRA TREIFOTS « REHETORES / ACESS{RI0S

Am e F

PLACAS PARA TVs LCDE LED

INSTRUMENTOS E FERRAMENTAS EM GERAL

Rua Santa Ifigénia, 295 1° and. Lj.101
dfeletronica@hotmail.com { sosmanuais.com.br

Fone: (1) 3337-2301 (®(11) 97694-3012




VISTORID G FOCE

A IDADE DO ELETRON-100 ANOS DE PROGRESSO NA ELETRONICA NO BRASIL - CXXII

Continuagdo da edigdo anterior

10 — O CRISTAL ARTIFICIAL — A ASCENCAO AO ESTADO-SOLIDO

Para fins de alocacido histdrica, o desenvolvimento da tecnologia do estado-sélido se
iniciou por volta de 1870 com o advento da fotocélula de selénio. A classica experiéncia
de Hertz provando a presenga de radiacdes etéreas, as chamadas ondas Hertzianas, atual-
mente ondas eletromagnéticas, nas primeiras experiéncias para detec¢do deste fendmeno
empregavam primitivos dispositivos semicondutores usando jun¢des de metais e substancias
cristalinas dentre as quais se tem a limalha de ferro, o sulfeto de molibdénio, a galena ou
sulfeto de chumbo e o carboneto de silicio ou “carborundum”. Fig. 301

Fig. 301 - A genealogia do desenvolvimento do estado-solido mostrando
o surgimento dos diversos tipos de dispositivos semicondutores.
Fonte: livro, “Solid-State Devices — Handling and Selection Guide,
Ist edition, Bell Telephone Laboratories, 1969.

Fig.302 — O coesor, ou radio-detector
foi um dos primeiros tipos de dispositivos
semicondutores usados para detectar as
ondas etéreas ou eletromagnéticas. Desen-
volvido na Franga, por Edourd Branly em
1890, operava pelo principio da coesdo e
de-coesdo. Nesta sugestiva propaganda,

anterior e parcialmente publicada na figura i _é).
36 desta série, ilustra a evolugdo tecnologica RISTAL DE
do primitivo semicondutor, o coesor, ou J1 Ars m i o s wm rnm k=

radio-detector ao entdo moderno diodo de ;'_'_?‘ N R

germdnio, industrializados por varias em-

presas dentre os quais, a Philips da Holanda.
Fonte: revista “Antenna’..
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Fig. 303 — Réplica do coesor
ou radio-detector de Branly.

Por Carlos Alberto Fazano

10.1 - O PREDOMINIO DO AUDION ESFERICO SOBRE CRISTAL

As primeiras aplicacdes dos dispositivos semicondutores para deteccdo de ondas hertzianas
foi em radiotelegrafia. Fig. 304

Fig. 304 - esquemadtico mostrando a transmissdo de sinais em codigo Morse
por radiotelegrafia onde:

B= bateria; C= centelha; D = coesor ou detector de radiofrequéncia; E =
esferas ou radiador de Hertz; F = fone; I = bobina de indugdo; M = manipulador
telegrafico; R: ressoador telegrdfico;, RF = ondas eletromagnéticas ou
Hertzianas.

Marconi, pioneiro na transmiss@o de sinais por sem fio para longas distancias desenvolveu
diversos tipos de coesores. Fig. 305

Fig. 305 — Réplica de um tipo de coesor ou
radio-detector de Marconi. O dispositivo
consiste de um tubo de vidro de 60 mm de
comprimento em cujo interior estdo dois
terminais de prata; o espago entre eles é
preenchido com limalha de niquel e prata.
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Continua na préxima edicao.

“A IDADE DO ELETRON”
100 anos de progresso
na Eletronica

em arquivo digital.
Peca pelo e-mail:
aeletronicaemfoco@gmail.com
ou ligue (11) 3873-6403
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Automacgdo Residencial - 23/03 das 08:00 as 18:00
Manutencdo de Celulares e Tablets - 12/03 das 08:00 as 18:00
Alarmes, Cercas Elétricas e Barreiras Eletronicas - 09/03 das 08:30 as 17:00
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CURSO PAL-M
DE ELETRONICA

NA PRATICA

Basico: Para quem
nao tem conhecimento.
Duracao 3 meses.

Avancado: Praticaem
oficina, consertos LCD,
LED, Micro-ondas etc.
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Turmas para Fevereiro e Marco

R. Cons. Moreira de Barros, 1136
Santana

Tel.: 2221-4141
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a partir de R-$.r1'50,00
Fone:3337-2391

ANUNCIE MICRO-ONDAS
Pecas e servigos
SEU PRODUTO -
: . L+ R
OU SERVIGO - 1)
Interkits
POR APENAS Eletro Eletronica Ltda.
R$ 70,00 Rua dos Gusmées, 219 - Sta. Ifigénia
Fones 32240099 / 3224-8437 | 3224-9619

Osciloscopios

usados com garantia
venda e manutengdo

Tel.: (11) 3223- 0322

REDE
CONSTRUIR

Materiais de
Construcao

Rua do Triunfo, 120
Tel.: 3361-3933
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FATOR DE POTENCIA E SUA CORRECAO EM FONTES CHAVEADAS

Por Luis Carlos Burgos

Neste artigo estudaremos o fator de poténcia ¢ como as fontes chaveadas de muitos
equipamentos eletronicos fazem para corrigi-lo. Fator de poténcia ¢ a relag@o entre a po-
téncia elétrica que um equipamento usa para funcionar e a poténcia total que ele consome.
Veja estas definigoes: ;

Poténcia aparente ou total = E a poténcia que o aparelho consome da rede. Medida em
Volt x Ampere ou VA; Poténcia util = Esta o aparelho usa para funcionar. Realiza trabalho
e é convertida em outra forma de energia. Medida em Watt (W). Poténcia reativa = Apenas
mantém o campo magnético, aquecimento, mas ndo € usada no funcionamento do equi-
pamento. E medida em VAR. Entdo FP = W/VA. O ideal ¢ 1, mas muitos equipamentos
tém FP menor que 1. No Brasil a tolerancia minima para o FP = 0,92, ou apenas 8 % de
poténcia reativa. Mais que isso de reativa resulta em multa pelas companhias de energia.
A poténcia reativa ¢ causada pela defasagem entre tensdo e corrente num circuito indutivo
ou capacitivo. Num equipamento de resisténcia (aquecedor) a tensdo e a corrente andam
em fase e ndo causam a chamada poténcia reativa. De modo que o FP destes equipamentos
¢ 1 ou bem proximo. Veja na figura a segulr
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CARGA RESISTIVA

FATOR DE POTENCIA =1

Janos equipamentos com bobinas (indutores), transformadores ou em motores hé defasa-
gem de tensdo (adiantada) e corrente (atrasada) produzindo a poténcia reativa e diminui¢do
do fator de poténcia. No caso dos motores ha os capacitores que funcionam como PFC
(power fator correction ou corregdo do fator de poténcia) passivos. Os capacitores adiantam
acorrente em relag@o a tensdo e compensam o efeito contrario das bobinas reduzindo muito
a poténcia reativa e em consequéncia aumentando bastante o FP. Veja na figura a seguir:
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As fontes de alimentagdo, além de possuirem bobinas e transformadores (cargas in-
dutivas), tém outro problema: os diodos retificadores s6 conduzem quando a tensdo do
anodo ultrapassa a tensdo de carga do capacitor de filtro (ligado ao catodo). Isto se da em
pequenos periodos do pico maximo de tensdo da rede (160 ou 320 V dependendo se a rede
¢ 110 ou 220). Temos entdo a tensdo fixa na saida dos diodos, porém corrente em pulsos
curtos. Este fendmeno causa poténcia reativa também e diminuig@o do FP. Para fontes de
baixo consumo a poténcia reativa sera pequena pois a corrente também sera e ndo diminuira
quase nada o fator de poténcia. Nas fontes de maior consumo, a corrente maior produzira
uma poténcia reativa maior também e sera um problema a diminui¢do do FP. Neste caso
tais fontes usam um circuito PFC ativo como visto na figura seguinte:
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Neste caso ha uma bobina, um diodo rapido (schottky) em série com a alimentagao da
carga e um mosfet entre eles ao terra. O mosfet ¢ chaveado por um sinal PWM proveniente
de um CI oscilador e controlador. Quando o mosfet conduz, passa corrente por ele, pelo
retificador e pela bobina que cria um campo magnético. Quando o mosfet corta, o campo
da bobina encolhe, induz uma tensdo que se soma a tensdo do retificador, faz o schottky
conduzir e carrega o capacitor de filtro com cerca de 400 V. Desta forma o diodo retifica-
dor conduz o tempo todo e além disso uma maior tensdo na saida do PFC (que na verdade
¢ um conversor boost step up)
produzird uma menor corrente
pelo circuito para uma mesma
poténcia. Reduzindo a corrente
e fazendo o retificador conduzir
o tempo todo, diminui muito a
poténcia reativa e aumenta muito
o FP. Veja mais um exemplo de
PFC ativo numa fonte de TV LCD
a seguir:
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Teremos em breve cursos de fontes chaveadas de diversos tipos de televisores em nossas
lojas virtuais indicadas abaixo:

Esquemafacil - www.esquemafacil.com.br

Burgoseletronica — www.burgoseletronica.net / http://loja.burgoseletronica.net
www.lojaburgoseletronica.com.br

Siga nosso canal no Youtube:

www.youtube.com/c/Burgoseletronica05

Whatsapp (11) 92006-5996

Instagram: @burgoseletronica

Muito obrigado a todos e até nosso proximo artigo.

Nobreak evita prejuizos em empresas e residéncias no periodo de chuvas

O verdo chegou e com ele os dias quentes e chuvosos. Segundo meteorologistas, a
previsdo do tempo para os préximos meses ¢ de chuva intensa em quase todas as regi-
Oes do Brasil, até margo. Esse fendmeno natural aumenta a incidéncia de interrupgéo
e queda de energia elétrica, trazendo transtornos para residéncias e empresas, como
comércio, pontos de vendas, escolas, universidades e, até mesmo, centros médicos.
Em alguns casos, pode ocorrer a perda de clientes devido a dados que ndo puderam
ser salvos a tempo e projetos que ndo sairam no prazo. Sem contar o prejuizo de
ficar horas e horas com equipamentos desligados. Assim, especialistas apontam que
uma solugdo bastante apropriada para evitar problemas gerados pela instabilidade
de energia elétrica do pais ¢ a aquisi¢do de nobreak de qualidade. Ele evitara que os
equipamentos desliguem quando ocorrer a queda de energia.

Bruna Burrego, Gestora de Produtos da NHS, comenta que a oscilagdo e a falta
do fornecimento de energia sdo bastante comuns durante essa estagdo ¢ que podem
afetar os eletrodomésticos e os mais diversos equipamentos comerciais. “Todo apa-
relho elétrico ligado a tomada pode queimar com queda brusca de energia. E na falta
de luz, por um periodo prolongado, empresas podem ter prejuizos financeiros. Por
isso, cada vez mais as pessoas estdo buscando alternativas para evitar este transtorno
nos mais variados segmentos. E instalar um nobreak ira auxiliar na solucdo destes
problemas”. Ela esclarece que a NHS disponibiliza diversos modelos com bateria que
sdo capazes de manter os equipamentos eletronicos ativos quando ha queda de luz.
“Essa bateria é acionada assim que a luz é cortada, garantindo a fonte de energia, e
evitando prejuizos as empresas e residéncias.”

O gerente de TI, Eduardo Luiz Pereira, de Curitiba, comenta que tem nobreaks
NHS instalados em todos os computadores, servidores ¢ central telefonica da em-
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presa em que trabalha, pois precisa estabilizar e conter quedas bruscas de energia
nos equipamentos. “Uma queda de energia pode fazer com que o nosso trabalho em
andamento seja perdido e ndo recuperado, causando um enorme prejuizo no decorrer
de um projeto”, esclarece.

Quedas bruscas de luz em residéncias

Com quedas bruscas de energia a queima de televisores, geladeiras e outros
eletrodomésticos s@o bem comuns nas casas. Esse problema pode afetar também o
modem, deixando a residéncia sem internet, computadores com perda de arquivos
ou alterar configuracdes do sistema. O nobreak atua como um estabilizador nessas
interrupgdes e auxilia na vida util dos eletronicos com seguranga.

Falta de luz no comércio e outros estabelecimentos

A falta de energia pode afetar negativamente os negocios, seja pela parada dos
Sistemas de Pontos de Venda (PDVs) gerando insatisfacdo dos clientes pela demora
e fila. Por isso, para garantir o bom funcionamento do sistema da loja, ¢ importante
que seja instalado nobreaks que garantam autonomia de energia para que os proces-
sos possam continuar, mesmo sem eletricidade, dando continuidade as atividades
com tranquilidade.

“Além disso, essa falta de luz pode acarretar problemas em institui¢des de saude,
escolas, universidades, entre outros locais”, finaliza a Gestora de Produtos, Bruna
Burrego, da NHS.
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Quanto custa um giga de internet para o consumidor?

Nem sempre o prego que se
paga em um plano de internet
corresponde ao valor real do pro-
duto consumido. Entenda como
as operadoras lucram em cima do
preco dos planos que oferecem ao
consumidor

Normalmente comparamos as
ofertas das operadoras consideran-
do o custo-beneficio que o plano
ou arecarga escolhida trard para o
nosso uso. Mas vocé sabe quanto
realmente vale um giga de inter-
net? Ja parou para pensar que os
“combos” das operadoras podem
estar sendo ilusorios e muito mais
caros do que imaginamos?

Quando vamos escolher um
plano para o nosso celular, compa-
ramos os beneficios e os recursos
que o plano nos oferece. E, quase
sempre, o beneficio que mais nos
interessa € a maior quantidade de
gigas possivel, pelo menor prego.
Porém, o que muita gente ndo sabe
¢ que nos planos fixos pagamos
por um “uso esperado médio” e
ndo exatamente pela quantidade
que usamos.

Entendendo gigas como pizzas

Para tornar o entendimento
sobre os valores e os consumos
dos gigas mais facil e rapido, va-
mos usar uma comparagao com o
consumo de pizzas.

Imagine que vocé queira avaliar
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o valor do seu giga e entender se
seu plano compensa ou ndo.

Por exemplo, se vocé compra
um plano mensal de 4.0 GB por 50
reais, entdo nesse caso o valor do
seu giga seria de R$ 12,50, certo?
Nao tao certo assim! Porque, se
vocé usa apenas 2GB por més, o
preco real que vocé esta pagando
pelo seu giga é de 25 reais.

Comparando essa situagdo com
pizzas, teriamos o seguinte: vocé
compra uma pizza de 8 pedagos,
come apenas 4 pedacos e quer
levar g resto para casa, mas ndo
pode. E isso que acontece com 0s
gigas comprados em planos, vocé
compra mais do que consome e
paga por tudo, mesmo sem usar.

Muitos brasileiros também nao
conseguem entender essa questao
por tras dos servigos e acabam
desperdigando dinheiro em planos
que ndo sao pensados para o uso de
cada um. Por isso ¢ essencial que
vocé entenda seu padrdo de uso
e consiga flexibilizar o consumo
para pagar apenas o que realmente
precisa.

O desperdicio que nio vemos

A Cisco, lider mundial em
telecom, fez uma estimativa so-
bre o uso de dados moveis do
consumidor brasileiro para 2020

e projetou que sera de 2.0 gigas
por més. Contudo, se 0 consumo
médio mensal dos usudrios sera de
apenas 2.0 gigas, entdo por que as
operadoras tradicionais continuam
oferecendo tantos pacotes de 8 ou
de até 10 gigas por més?

A resposta é simples: essas
empresas ganham quando con-
seguem manipular a percepg¢ao
do usuario para conseguir lucrar
sobre o preco unitario do giga. As
operadoras criam campanhas de
vendas dos planos de modo que o
usudrio tenha a impressao de que
esta pagando mais barato. Porém,
normalmente o usuario ndo con-
segue entender as demandas e a
realidade dos seus usos.

E por isso que as operadoras
jé contam com esse desperdicio
(breakage, como se fala no jargdo
técnico) e estimam que, pelo me-
nos, 30% de um pacote contratado
sera desperdigado. Além disso, o
que completa a estratégia comer-
cial dessas operadoras tradicionais
¢ a pratica comum de impor uma
validade (seja de um dia, uma se-
mana ou um més) para a utilizagao
da franquia de internet, garantindo
que esse desperdicio acontega
quando o plano expira. E ¢ facil
perceber a resisténcia das ope-
radoras as iniciativas que visam
favorecer o acimulo da franquia
ndo utilizada.

A visao da Fluke

A Fluke acredita na transparén-
cia e personalizagdo dos processos.
A empresa tem consciéncia destas
questoes (injustas) existentes no
mundo da telefonia e acredita que
o consumidor tem o direito de usar
tudo aquilo que de fato comprar. Foi
para isso que a Fluke nasceu, apos-
tando na viabilizagédo de assinaturas
semanais € gigas que ndo expiram
para os seus USuarios.

Ao se tornar cliente Fluke
vocé pode contratar as opgdes
que mais se adequam ao seu uso.
Partindo das opgdes de 0.5 giga,

30 minutos, ou 10 SMS, vocé pode
contratd-las como preferir: uma
s0, duas delas, as trés juntas, um
pouco de cada, enfim, da forma
que vocé desejar. E se a franquia
acabar antes, ndo tem problema,
porque ndo existem custos adicio-
nais para comprar opgdes extras.

Por isso a Fluke ¢ a nova ma-
neira de fazer telefonia movel no
Brasil, com absoluta transparéncia
e liberdade para o cliente. Todas
as ferramentas sao disponibiliza-
das de forma clara, fazendo com
que vocé possa acompanhar seu
consumo e flexibilizar, sempre
que desejar, o servigo contratado.

NAO ESQUECA, FACA SUA
ASSINATURA E RECEBA SEU
JORNAL PELO CORREI0 (PAPEL)

OU POR E-MAIL (DIGITAL)
USE 0 CUPOM
DA PAGINA 2.
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